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Тема 1. ОСНОВЫ ПЛАНИРОВАНИЯ

1.1 Становление планирования и факторы, содействующие  развитию макроэкономического планирования
1.2 Формы планирования 
1.3 Виды планов
1.4 Методы планирования

1.1 Становление планирования и факторы, содействующие  развитию макроэкономического планирования

Планирование всегда выступало важной формой реализации экономической политики и весь путь его развития можно условно разделить на четыре этапа:
1 Становление планирования (1917 - 1928 гг.) в России. В 1917г. создан Высший совет народного хозяйства (ВСНХ)  - единый орган управления российской (советской)  экономикой, а также созданы отраслевые главки (главтекстиль, главметалл, и т.д.). В 1920г.  был сформирован первый в мире план ГОЭЛРО,  в период становления которого начали формироваться методологические основы планирования, были определены важнейшие черты, принципы и методы планирования) В феврале 1921 года был образован Госплан, тем самым были созданы предпосылки для согласования планов предприятий и отраслей с планами народного хозяйства в целом (первый план разработанный Госпланом был продовольственный). Образование СССР  в декабре 1922 года сделало возможным создание единой системы планов и плановых органов для всех республик, входящих в его состав. В 1928-1929гг. был разработан первый народнохозяйственный план, а 1928-1932гг. – первый 5-летний план, охватывающий 50 отраслей.
2 Формирование системы планов, методологии и организации планирования (1929 - 1960гг.) – планирование в этот период носило директивный характер и опиралось на административные методы. Главным для предприятий было выполнение поставленных свыше планов, спрос на продукцию не учитывался. 
3 Этап стабильного функционирования жёстко централизованной плановой системы (1961 – 1990гг.) – наиболее значимые реформы проходили в 1964г. и в 1985г.
4 Этап становления и развития рыночных отношений (1991 – по наши дни).
В общем виде планирование можно определить как процесс принятия решений, который предшествует будущему действию.
Макроэкономическое планирование выступает как средство оптимальной концентрации ресурсов и общественных отношений для научно-обоснованного развития экономики.
Основные факторы, содействующие процессу макроэкономического планирования:
1. Увеличения доли ресурсов страны, которыми, так или иначе, распоряжается государство.
2. Интеграция производства, рост уровня организации людей и предприятий в соответствии с социальными и экономическими интересами.
3. Ускоренное развитие экономической теории на базе использования    электронно-вычислительной техники, глобальных информационных сетей, расширения круга наблюдения и повышения качества информации.
4. Усиление солидарности между группами и слоями населения, достижение социального согласия.
5. Понимание необходимости активного государственного воздействия на экономику в среде управленцев.
6. Непосредственная заинтересованность в тесном сотрудничестве с государством в процессах реализации масштабных инвестиционных проектах       реконструкции промышленности, продвижения продукции на мировые рынки со стороны крупных компаний.
Результатом процесса планирования является составление плана.
План – представляет собой постановку точно определённой цели и предвидение детальных событий исследуемого объекта, в нём устанавливаются пути и средства развития в соответствии с поставленными задачами, обосновываются принимаемые управленческие решения. Его главная отличительная черта – конкретность показателей, их определённость по времени и количественно.
В рыночной экономике макроэкономическое планирование представлено:
- государственными социально-экономическими программами;
- бюджетным планированием;
- целевыми комплексами программами;
- государственными заказами;
- планированием развития государственного сектора экономики. 

1.2 Формы планирования 

Суть планирования – не в разработке и доведении показателей до исполнителей, а в научной постановке целей предстоящего развития и выработке средств их достижения.
Планирование как форма государственного воздействия на экономику существует во всех странах, а в практической деятельности предприятий используют различные виды планирования и их комбинацию.
Совокупность различных видов планирования применяемых одновременно, называется формой планирования. 
Макроэкономическое планирование весьма специфично уже в силу природы и исключительной сложности своего объекта. Оно существенно зависит от характера обслуживаемой им хозяйственной системы и, прежде всего, от соотношения с другим механизмом народнохозяйственной координации – рынком. По этому критерию выделяют 4 типа макропланирования: директивное, индирективное, регулятивное и индикативное (расположены в порядке сокращения роли планирующего органа в экономике).
1. Директивное (административно-командное) планирование
В данном случае собственником средств производства является государство, а план воплощает государственную стратегию и приоритеты в распределении ресурсов и доходов, определении темпов экономического роста (в плане также отражаются административные указания, служащие средствами его реализации).
Директивное планирование образует ядро централизованно управляемой экономики с преимущественно административным распределением ресурсов. При этом макропланирование выступает как альтернатива рынку и по существу отрицает его.
Основными рычагами директивного планирования являются бюджетное финансирование, лимиты капитальных вложений, фонды материально-технических ресурсов, государственные заказы.
В разработке показателей директивного плана его исполнители играют не главную роль. Основные разработчики плана берут на себя обязательства по материально-техническому обеспечению выполнения плановых показателей. Это положение оказывается уязвимым местом в директивном планировании, доведение планов часто не подкрепляется выделением под них необходимых ресурсов, что превращает в таком случае, план в бремя, разновидность налога.
У данной формы планирования существуют как положительные, так и отрицательные моменты. К отрицательным можно отнести: отсутствие заинтересованности трудовых коллективов в результатах деятельности (может вызвать снижение качества продукции, эффективности производства, НТП на предприятии).
Положительным является то, что данная форма планирования может служить эффективным средством решения народнохозяйственных задач, имеющих общенациональное значение (охрана окружающей среды, оборона, социальная политика, структурная перестройка экономики). Директивное планирование – обеспечивает почти полную занятость.
Сейчас директивное планирование представлено в виде госзаказа, ценах, лимита распределения ограниченных ресурсов.
2. Индирективное  планирование
В данной ситуации также имеет место государственная собственность на средства производства. Государственное управление и тут реализует в планах свою стратегию и приоритеты. Тут, однако, меняется набор средств реализации планов: для распределения ресурсов  в соответствии со своими целями у государства имеется богатый набор экономических регуляторов (цен, ставок, процентов, налогов, кредитов, валютных курсов и пр.). Хозяйственным единицам, на справившимся с планом, здесь можно уже не бояться административных наказаний; но и разумеется, приходится отказываться и от преимуществ (прежде всего материальных), связанных с выполнением плана (например, от премий рабочим и руководителям, от первоочередности выделения государственных ресурсов).
То есть, индирективное планирование имитирует рынок при сохранении государственной собственности на средства производства, централизованного планирования, отсутствии рынков факторов производства и т.д. При этом на смену административному распределению ресурсов и директивной регламентации всех сторон хозяйственной жизни приходит косвенное управление через цены оптимального плана, которое должно обеспечивать самонастройку в первичном звене экономики.
Общим для директивного и индирективного типов макроэкономического планирования является то, что они ориентированы на  нерыночное по своей сути хозяйство, т.е. попадают под формулу «или план, или рынок».
3. Регулятивное планирование
Ему соответствует смешанная экономика. Это значит, что, либо одинаково существенны доли государственной и частной собственности, либо доминирующая доля собственности значительно ограничена (или государственная собственность функционирует на частной основе, или частную собственность ограничивают государственные преференции и приоритеты). К конкретным целям планирования здесь относятся не только распределение государственных ресурсов, не только управление и согласование деятельности предприятий в рамках государственного сектора, но и активное воздействие на функционирование частного сектора, его «поведение». В условиях данного типа планирования субъект государственного управления выполняет функции главного координатора национальной экономики.
План и рынок, таким образом, имея одинаковую значимость, выполняют разные задачи. Участники способны действовать абсолютно свободно, что заставляет государство выносить свои решения непременно с учетом результатов функционирования рынка (будь то руководители  частных или государственных предприятий). Следовательно, как макроэкономические, так и микроэкономические точки зрения имеют одинаковый вес, хотя планирование, если того требуют интересы общества в состоянии реализовать свои задачи и в рыночной сфере.
При регулятивном планировании между планом и рынком формируется действительное «разделение труда», в рамках которого и рынок, и план способны (до определенной меры) компенсировать ошибки друг друга. (т.е. регулятивное планирование дополняет рынок) Регулятивное планирование опирается на весомый государственный сектор и имеет сильно выраженный нормативный характер.
4. Индикативное планирование
Индикативное планирование представляет собой процесс формирования системы параметров (индикаторов), которые характеризуют состояние и развитие экономики страны, соответствующее государственной социально-экономической политике, а также становление мер государственного воздействия на социальные и экономические процессы с целью достижения указанных индикаторов.
В качестве индикаторов социально-экономического развития могут быть использованы показатели, характеризующие динамику, структуру и эффективность экономики (пример индикаторов - ВВП, ВНП, ЧНП), состояние финансов, денежного обращения (уровень инфляции), рынка товаров и ценных бумаг, движение цен (индекс цен) , занятость (уровень безработицы), уровня жизни населения, внешнеэкономические связи и т.д. Основная задача индикативного планирования -  дать комплексную оценку этих показателей и обеспечить сбалансированность всех показателей развития экономики с целью выявления тех параметров экономики, которые могут быть скорректированы государством в случае кризисной экономической обстановки. 
Роль индикативного плана в том, чтобы указать, где и когда нужно вмешаться государству (если рынок не справляется со своими задачами). 
Индикативный план выступает в качестве практического инструмента в развитии экономики на краткий и среднесрочный периоды. 
Индикативный план включает в себя 
- концептуальную часть (концепция социально-экономического развития); 
- прогнозную часть (прогноз социально-экономического развития); 
- планово-регулирующую часть (система экономических регуляторов и государственные целевые комплексные программы).

В настоящее время нет ни одной формы планирования в чистом виде. Они дополняют друг друга и взаимодействуют между собой. 
Директивная форма может использоваться при планировании республиканских или местных бюджетов па решение тех или иных народнохозяйственных задач, а также в особо оговоренных законодательством чрезвычайных ситуациях (устранение последствий от опасных стихийных бедствий, выполнение особо важных государственных заданий для достижения экономической безопасности). 
Во всех других случаях планирование имеет форму индикативного т. е.  государство определяет основные параметры функционирования социально-экономических систем и всеми имеющимися в его распоряжении регуляторами, как прямыми, так и косвенными, стремится к их достижению.

1.3 Виды планов

По сроку действия плана:
Перспективное (долгосрочное) – охватывает период более 5 лет, охватывают долговременную стратегию предприятия.  
Среднесрочное – от 1 до 5 лет, может совпадать с текущим, тогда составляется скользящий пятилетний план, в котором детализируется первый год до уравнения текущего плана.
Текущее (краткосрочное) – до 1 года, включает в себя полугодичное, квартальное и т.д. до суточного планирования.
По содержанию плановых решений: 
Стратегическое – ориентированно на долгосрочную перспективу и определяет основные направления развития субъекта хозяйствования. С помощью стратегического планирования принимаются решения о расширении деятельности, о стимулировании спроса, об удовлетворении нужд потребителей, о выпуске продукции и рынках сбыта.
Если стратегическое планирование это поиск новых возможностей предприятия, то тактическое планирование это процесс создания предпосылок для реализации этих новых возможностей, а оперативно-календарное планирование – процесс их реализации. 
Тактическое планирование позволяет на основании предварительного анализа выявить и реализовать неиспользованные возможности, с целью повышения объёма производства, снижения затрат, повышения качества продукции, повышения производительности труда. Охватывает краткосрочный и среднесрочный период. 
Оперативно – календарное планирование – завершающий этап планирования хозяйственной деятельности предприятия. Основная задача оперативно – календарного планирования конкретизировать показатели тактического плана, для того чтобы планомерно и ритмично организовать повседневную работу предприятия и его подразделений. Оперативно – календарное планирование увязывает все элементы предприятия в единый производственный механизм, включая техническую подготовку производства, материально-техническое обеспечение производства, создание запасов материальных ресурсов, сбыт продукции. 

1.4 Методы планирования

Методы планирования – совокупность методов и приемов, с помощью которых разрабатываются и обосновываются плановые документы. Сюда относятся 1) методы предплановых исследований, 2)  методы планирования (балансовый, нормативный, программно-целевой) и математические методы. 
1) Методы предплановых исследований используются на прогнозно–аналитической стадии планирования и составляют две группы: общие и конкретные.
Общие методы определяют методологическую, логическую направленность процесса обоснования планового решения. К их числу относят методы системного и экономического анализа. Системные анализ – это упорядоченный целенаправленный подход к поиску эффективный путей решения сложных проблем. Он включает вычленение организационно-экономической системы и определение ее границ, входов и выходов (формирование внешней структуры); выявление целей развития и функционирования систем; формирование внутренней структуры организационно-экономической системы; формирование альтернативных вариантов развития системы, выбор и обоснование предпочтительного из них. 
Экономический анализ предназначен для регистрации, объяснения и использования в плановых документах результатов производственно-хозяйственной деятельности. Экономический анализ включает в себя анализ организационно-технического уровня производства, анализ использования основных фондов и производственных мощностей, материальных ресурсов, качества продукции и заработной платы, себестоимости продукции, прибыли и рентабельности, анализ финансового состояния.
Конкретные методы предплановых исследований можно назвать методами получения и анализа исходной плановой информации. К ним относятся следующие методы:
· Метод экономических группировок (объекты анализа объединяются в группы по однородным признакам);
· Метод прямого счета (показатели рассчитываются, исходя из научно обоснованных норм и нормативов расхода материальных, трудовых и финансовых ресурсов);
· Метод социологического изучения (применяется для получения разного рода информации о социальной действительности посредством опроса, наблюдения и анализа документов  для последующего обобщения в процессе обоснования плановых решений);
· Метод структуризации (построение дерева «цели – средства», т.е. поэтапное расчленение общих целей на их составляющие);
· Метод соотношений (сравнение каких-либо показателей двух различных периодов времени, например, индексный метод);
· Экспертные методы (получение информации исходя из суждений отдельных специалистов – экспертов по определенным вопросам).
2) Методы планирования. 
Нормативный метод основан на  определении и использовании прогрессивных норм и нормативов отражающих достижение НТП и важнейшие цели развития экономики. Преимуществом нормативного метода является установление связи между ресурсами и конечными результатами производства.
Норма – научно-обоснованная мера общественно необходимых затрат ресурса на изготовление единицы продукции заданного качества в планируемом периоде.
Норматив – поэлементная составляющая нормы, которая характеризует степень использования ресурса или его удельного веса (расхода) на единицу измерения.
 Комплекс норм и нормативов называется – нормативной массой. 
Балансовый метод. Балансовый метод в планировании означает, что план производства продукта, ресурса, отрасли, региона или экономики в целом обосновывается путем составления балансов, в которых предварительно определяются потребности и источники удовлетворения этих потребностей. Затем выявленные ресурсы увязываются с расчетными потребностями, т.е. балансируются: 

Потребности = Ресурсы (источники ресурсов)

Так как совокупные потребности, как правило, выше возможных объемов ресурсов, то в процессе разработки конкретных балансов происходит ранжирование потребностей – распределение их по  степени значимости на первоочередные, менее важные и т.д.
Виды балансов:
 - материальные (расчет сырья, ПФ, топлива, т.е. всесторонняя увязку производства и потребления материальных ресурсов);
- трудовые (потребность в рабочей силе и источниках ее покрытия);
- стоимостные (финансовые балансы, отражающие все виды доходов и расходов);
Программно-целевой метод – предполагает разработку плановых документов с предварительной оценкой конечных общественных потребностей, исходя из народнохозяйственных целей при дальнейшем определении эффективных путей, средств и организационных мероприятий по их достижению и ресурсному обеспечению.
Связующим звеном между целью и средствами ее достижения выступают комплексные программы. Целевая комплексная программа – это документ, в котором отражаются цель и комплекс различных задач и мероприятий, направленных на реализацию наиболее эффективным путем народнохозяйственных проблем и увязанных по ресурсам, исполнителям и срокам осуществления.

Пример реализации программно-целевого метода – реализация Федеральная целевая программа "Социально-экономическое развитие Республики Крым и г. Севастополя до 2024 года". Для ее реализации установлены целевые показатели, например, прирост протяженности линий электропередач, прирост мощностей базовой генерации, прирост протяженности газотранспортной системы, ввод в эксплуатацию новых объектов и т.п. 

Целевые программы реализуются за счет средств федерального бюджета Российской Федерации, бюджетов субъектов Федерации, местных бюджетов и внебюджетных источников, привлекаемых для выполнения этих программ. 
Математический метод базируется на использовании экономико-математических моделей и решении задач с помощью электронно-вычислительных машин. 





Тема 2. ОСНОВЫ  ПРОГНОЗИРОВАНИЯ

2.1 Сущность прогнозирования и виды прогнозов
2.2 Методы прогнозирования
2.3 Различия между планированием и прогнозированием

Прогноз – происходит от греческого prognόsis – предвидение, предсказание.
Прогноз – это конкретное предсказание, суждение о состоянии какого-либо явления в будущем на основе специальных научных исследований. 
Прогнозирование – это процесс предвидения, построенный на вероятном научно-обоснованном суждении о перспективах развития объекта в будущем, его возможном состоянии. 
Оно позволяет выявить альтернативные варианты развития планируемого процесса или объекта и обосновать выбор наиболее приемлемого варианта. 
Прогнозирование с одной стороны, является одним из этапов перспективного планирования, его научно-аналитической стадией. 
С другой стороны, прогнозирование может выступать самостоятельной формой управления, формой государственного регулирования. 

Пример макроэкономического прогнозирования: комплексный прогноз социально-экономического развития РБ на период до 2020 года. 

Виды прогнозов:
Экономические – исследуют перспективное развитие производительных сил и производственных отношений; производительность труда; объем капитальных вложений; использование и воспроизводство трудовых ресурсов, основных фондов; темпы экономического роста; объём, состав и качество продукции. 
Социального развития и повышения уровня жизни населения – это сложный комплекс исследований разнообразных сторон жизни населения, включают: потребление населением продуктов питания и непродовольственных товаров, розничный товарооборот, развитие социальной сферы.
Прогнозы природных ресурсов – охватывают все виды природных ресурсов, составляющих естественную базу общественного производства и природную среду: минеральные, сырьевые, ресурсы мирового океана, энергетические, растительный, животный мир и охрана окружающей среды. 
Научно-технические – рассматривают достижения НТП, оказывающие влияние на размещение производства и природные факторы.
Демографические прогнозы – охватывают движение народонаселения и воспроизводство трудовых ресурсов, уровень занятости трудоспособного населения, его квалификационный и профессиональный состав. 
Все прогнозы взаимосвязаны, а прогнозирование развития народного хозяйства носит комплексный характер и основывается на совокупности всех прогнозов. 
По уровням агрегирования в народнохозяйственном прогнозе выделяют: 
1) макроэкономические прогнозы - это прогнозы: а) ВНП, ВВП, НД. б) трудовых ресурсов, в) производительности труда, г) основные, оборотные средства, инвестиционные ресурсы, д) фондоотдача по сфере материального производства е)  финансовые потоки.
2)  Прогнозы развития народнохозяйственных комплексов – включает прогноз развития комплекса (АПК, инвестиционную промышленность), потребностей в продукции данного комплекса, производственных ресурсов и эффективности их использования. 
По временному аспекту различают: 
1) оперативные прогнозы (до 1 месяца)
2)  краткосрочные (от 1 месяца до 1 года)
3)  среднесрочные (3-5 лет)
4)  долгосрочные (от 5 до 15-20 лет).

2.2 Методы прогнозирования

Методы прогнозирования  по степени формализации можно разделить на 1) интуитивные и 2) формализованные.
1) Интуитивные методы прогнозирования позволяют получить прогнозную оценку состояния развития объекта в будущем независимо от информационной обеспеченности. Их сущность заключается в построении рациональной процедуры, интуитивно-логического мышления человека в сочетании с количественными методами оценки и обработки полученных результатов. 
Решение проблемы (проблема – сделать прогноз) интуитивные методы  осуществляют  путем обобщения мнений экспертов,  а разные подходы в обобщение методов позволяют получить разные методы экспертной оценки.
Наиболее часто методы экспертных оценок используются при рассмотрении специальных вопросов, где невозможно выработать формализованную прогностическую модель.
Получение и обобщение мнений экспертов организовано следующим образом: 
- формирование репрезентативной экспертной группы; 
- подготовка и проведение экспертизы (опроса экспертов); 
- статистическая обработка полученных результатов опроса
В зависимости от организации экспертной оценки и формы опроса экспертов различают методы индивидуальных и коллективных экспертных оценок.
Метод индивидуальных экспертных оценок имеют несколько разновидностей: метод «интервью», аналитический метод, метод написания сценария.
При методе «интервью» происходит непосредственный контакт эксперта со специалистом по схеме «вопрос-ответ», в ходе которого прогнозист в соответствии с заранее разработанной программой ставит перед экспертом вопросы относительно перспектив развития прогнозируемого объекта.
При аналитическом методе осуществляется логический анализ какой-либо прогнозируемой ситуации, составляются докладные записки. Он предполагает самостоятельную работу эксперта над анализом тенденций, оценкой состояния и путей развития прогнозируемого объекта.
Метод написания сценария  основан на определении логики процесса или явления при различных условиях во времени. Основное назначение сценария – определение генеральной цели развития объекта прогнозирования, выявление основных факторов фона и формулирование критериев для оценки верхнего уровня дерева целей. Ценность сценария тем выше, чем степень неопределенности, т.е. чем больше степень согласования мнений экспертов в осуществимости событий, в развитии процесса и т.д.
Основные преимущества вышеперечисленных методов  - возможность максимально использовать индивидуальные способности экспертов, при этом оказывая незначительное психологическое давление на отдельных работников.
Метод коллективных экспертных оценок имеет следующие разновидности: метод «комиссий», метод «Дельфи», Метод «коллективной генерации идей» («мозговой атаки»), метод морфологического анализа и т.д.
Метод «комиссий» имеет следующее содержание:
1) создается рабочая группа (функции: назначение экспертов, проведение опроса, обработка материала, анализ результатов коллективной экспертной оценки);
2)  уточняются основные направления развития объекта, и составляется матрица, которая отображает генеральную цель, подцели и средства их достижения, т.е. направления научных исследований и разработок, результаты которых могут быть использованы для достижения цели;
3) разрабатываются вопросы для экспертов, которые определяются спецификой прогнозируемого объекта;
4) проводится опрос экспертов и статистическая обработка материалов, которые характеризуют обобщенное мнение и степень согласованности индивидуальных оценок экспертов.
Методика представляет собой совокупность оценок относительной важности, назначенных экспертами, каждого из оцениваемых направлений исследований и разработок, выражающихся в баллах и принимающих значение от 0 до  1, от 0 до 10, от 0 до 100 и т.д. Эти оценки по определенному вопросу сводятся в таблицу, строки которой соответствуют направлениям исследований, а столбцы – порядковым номерам экспертов.
Метод «Дельфи» - один из наиболее распространенных методов экспертных оценок. Его основными особенностями являются: анонимность экспертов, полный отказ от личных контактов экспертов и коллективных обсуждений; многотуровая процедура опроса экспертов посредством их анкетирования; обеспечение экспертов информацией, включая и обмен между экспертами после каждого тура опроса при сохранении анонимности оценок, аргументации и критики; обоснование ответов экспертов по запросу организаторов.
Метод «коллективной генерации идей» включает два элемента: выявление вероятностных вариантов развития объектов прогнозирования и их оценка. При «мозговой атаке» сначала активизируются творческий потенциал специалистов, что находит отражение в генерации определенной идеи. Затем следует процесс деструктирования (разрушения, критики) этой идеи и формулируется контридея. Это позволяет за короткое время путем вовлечения всех экспертов в активный творческий процесс получить продуктивные результаты.
Метод морфологического анализа представляет собой упорядоченный способ рассмотрения объекта и получения систематизированной информации по всем возможным вариантам его развития. 
Группа методов коллективных экспертных оценок основана на том, что при коллективном мышлении выше точность результата, а при обработке индивидуальных независимых оценок могут возникнуть продуктивные идеи.
2) Формализованные методы прогнозирования.
Формализованные методы прогнозирования базируются на математической теории, которая обеспечивает повышение достоверности и точности прогнозов, значительно сокращает сроки их выполнения, позволяет облегчить деятельность по обработке информации и оценке результатов. В состав формализованных методов прогнозирования входят: методы экстраполяции и методы математического моделирования.
2.1) Методы экстраполяции
Экстраполяция – это метод научного исследования, заключающийся в распространении выводов, полученных из наблюдений над одной частью явления, на другую его часть. В узком смысле – это нахождение на ряду данных функций других ее значений, находящиеся вне этого ряда. Экстраполяция заключается в изучении сложившихся в прошлом и настоящем тенденций экономического развития и перенесении их на будущее. 
Для повышения точности экстраполяции используют различные приемы. Например, экстраполируемая часть общей кривой развития (тренд) корректируется с учетом реального опыта функционирования отрасли – аналога исследований или объекта, опережающих в своем развитии прогнозируемый объект.
Тренд – это изменение, определяющее общее направление развития, основную тенденцию временных рядов. Под ним понимается характеристика основной закономерности движения во времени, в некоторой мере свободной от случайных воздействий. Тренд – это длительная тенденция изменения экономических показателей. 
При разработке моделей прогнозирования тренд оказывается основной составляющей прогнозируемого временного ряда, на которую уже накладываются другие составляющие. Результат при этом связывается исключительно с ходом времени. Предполагается, что через время можно выразить влияние всех остальных факторов.
Сущность метода наименьших квадратов состоит в минимизации суммы квадратических отклонений между наблюдаемыми и расчетными величинами. Данный метод широко применяется в прогнозировании в силу его простоты и возможности реализации на ЭВМ. Недостаток метода состоит в том, что модель тренда жестко фиксируется, а это делает возможным его применение только при небольших периодах упреждения, т.е. при краткосрочном прогнозировании.
Метод экспоненциального сглаживания дает возможность получить оценки параметров тренда, характеризующих не средний уровень процесса, а тенденцию, сложившуюся к моменту последнего наблюдения. Данный метод применяется при кратко- и среднесрочном прогнозировании. Его преимущества  состоят в том, что он не требует обширной информационной базы и предполагает ее интенсивный анализ с точки зрения информационной ценности различных членов временной последовательности. Модели, описывающие динамику показателя, имеют простую математическую формулировку, а адаптивная эволюция параметров позволяет отразить неоднородность и текучесть свойств временного ряда.
Метод скользящей средней дает возможность выравнивать динамический ряд путем его расчленения на равные части с обязательным совпадением в каждой из них сумм модельных и эмпирических значений.
2.2)  Методы математического моделирования
Проведения прогнозных расчетов с использованием математических моделей можно представить следующим образом:
Первый этап: Формирование информационной базы прогноза.
Второй этап: Разработка модели (описание) объекта прогнозирования.
Третий этап: Формирование модели (описание) внешней среды.
Четвертый этап: Получение прогнозной траектории развития объекта.
Пятый этап: Принятие решения на основе прогнозной информации.
Шестой этап: Оценка качества прогноза.








2.3 Сравнительная характеристика прогнозирования и планирования

	Прогнозирование 
	Планирование

	1. Осуществляется с определенной долей случайности.
	1. Осуществляется при определенных условиях.

	2. Объектом является совокупность организационно-производственных систем и внешней среды.
	2. Объектами являются отдельный бизнес или его элементы.

	3. Ориентировано на исследование внешней среды, рассматривает бизнес или его отдельные элементы как некую ценность и носит системный характер.
	3. Является одной из функций управления.

	4. Позволяет определить:
1) возможные состояния внешней среды;
2) перечень и вероятность достижения возможных целей и каждой из целей в отдельности.
	4. Определяет возможные пути достижения цели.

	5. При прогнозировании используется наиболее общие межотраслевые расчетные или экспертные нормы.
	5. При планировании используются наиболее точные нормы и нормативы.

	6. Носит информационно-консультативный характер, принятие решений в данном случае необязательно.
	6. Носит директивный характер.



Тема 3 ПЛАНИРОВАНИЕ И ПРОГНОЗИРОВАНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА

3.1 Экономический рост: понятие и факторы
3.2 Подходы к прогнозированию экономического роста
3.3 Структура экономики 
3.4 Межотраслевой баланс в прогнозировании развития экономики

3.1 Экономический рост: понятие и факторы

Экономический рост – это изменение результатов функционирования экономики и использования ресурсов. 
Цель экономического роста – повышение благосостояния народа и увеличение потребления. 
Различают два типа экономического роста:
· Экстенсивный рост – в данном случае увеличение объёма производства происходит за счёт повышения количества используемых ресурсов – увеличения численности работников, количества единиц оборудования, расширения посевных площадей и т.п. При этом качество продукции, техническое состояние оборудования, производительность труда, урожайность и другие качественные характеристики остаются на прежнем уровне.
· Интенсивный рост – прирост обеспечивается за счёт совершенствования качественного состояния ресурсов  - роста производительности труда за счет повышения квалификации работников, роста урожайности за счет применения новых технологий выращивания агрокультур, новых сортов культур, применения более производительной техники и  оборудования. Количественные же параметры (численность работников, количество единиц оборудования, обрабатываемые площади и т.п. остаются неизменными). 
Классификация факторов экономического роста:
1) Экономические факторы – количество и качество трудовых ресурсов (должно быть достаточно работников нужной квалификации), основных средств (необходимо современное оборудование, позволяющее выпускать продукцию высокого качества с минимумом затрат времени, электроэнергии, материалов), современные технологии организации и управления.
2) Географические факторы -  достаточность природных ресурсов, энергетических ресурсов, климатические условия, плотность населения. Так, высокая плотность населения и быстрые темпы его прироста замедляют экономический рост. При снижении рождаемости и смертности, повышении продолжительности жизни наблюдается экономический рост. Для тропических стран характерна высокая заболеваемость инфекционными болезнями, низкая производительность сельского хозяйства, что замедляет экономический рост.
3) Политические факторы – стабильность правящего в стране режима способствует экономическому росту, также положительную роль играет хорошо развитый аппарат государственного управления, снижение коррупции, отсутствие внешней агрессии (войны), в том числе и политически обусловленных санкций. 
 4) Социальные факторы – развитая система социальных гарантий (гарантия отпуска, пенсии, больничных, нормальных условий труда, минимального размера оплаты труда и т.п.), социальной поддержки (пособия по беременности и родам, по уходу за ребенком и т.п.) способствует экономическому росту, однако система социальных гарантий не должна быть избыточной и непродуктивной. 
При планировании и прогнозировании используют годовые и среднегодовые темпы роста и прироста. 
Годовой темп роста рассчитывается как отношение физического объёма показателя, характеризующего экономический рост за два определённых года:

I t = ( П t  / П B) * 100 ,
где       I t – годовой темп роста, %
  П t, П B – уровни показателя в t - ом прогнозируемом и базисном году.

Годовой темп прироста определяется как разница между темпом роста и 100 %.

Пример.
ВВП Российской Федерации составил:
- в 2018 году – 103861,7 млрд.руб.;
- в 2019 году – 109193,2 млрд.руб.;
- в 2020 году – 106606,6  млрд.руб.

В 2019 году:

 I t (2019) = (109193,2/103861,7) ∙ 100 = 105,13%
Темп прироста (2019) = 105,13% - 100%  = + 5,13%

В 2020 году:
I t (2020) = (106606,6/109193,2) ∙ 100 = 97,63%
Темп прироста (2020) = 97,63% - 100%  = - 2,37%


3.2 Подходы к прогнозированию экономического роста

При составлении прогноза динамики экономического роста должны быть проанализированы научно-технические, социальные, природно-климатические возможности и ограничения. 
Ограничения экономического роста:
- демографическая ситуация, когда смертность превышает рождаемость (отрицательные темпы прироста населения);
- физическое и моральное старение основных фондов;
- высокий размер государственного долга, поскольку на его погашение тратятся ресурсы, которые могли бы пойти на развитие экономики.
Основные подходы к прогнозированию экономического роста:
1) Экстраполяционный метод. Предполагает перенос на будущее тех тенденций, который уже сложились в прошлом. Это самый простой, но и самый ненадежный метод, потому что не учитываются новые тенденции развития, а также то, что прошлые тенденции могут исчерпать себя;
2) Методы экономико-математического моделирования. Модели экономического роста основаны на прогнозах количества ресурсов и того, насколько эффективно они будут использованы. Основными факторами, используемыми при моделировании экономического роста, являются:
а) ресурсы
 - основные производственные фонды. Используются прогнозные данные об их количестве, фондоотдаче.
- трудовые ресурсы. Используются прогнозные данные о численности занятного населения, его квалификации, производительности труда;
б) научно-технический прогресс – прогнозируется его вклад в экономический рост.
Новой тенденцией в прогнозировании экономического роста становится ориентация на знания, интеллектуальные ресурсы как главный двигатель экономического развития.  Под интеллектуальными ресурсами (капиталом) подразумеваются:
-  знания и умения, профессиональные навыки работников, их способность к творчеству и креативу, то есть к генерированию новых идей, созданию новых продуктов, услуг и т.п. (человеческий капитал);
- система внутриорганизационных связей, система управления организацией, базы данных, данные исследований организации, аналитические отчеты, а также нематериальные активы в виде патентов, свидетельств на товарный знак, которые, будучи подкрепленными репутацией, формируют бренд. Все это называется организационным капиталом, поскольку отражает уникальные для каждой организации особенности ее построения и существования, способствующие достижению успеха на рынке;
-  налаженные взаимоотношения между организацией и потребителями, поставщиками, государственными органами (потребительский капитал).
Современные прогнозы экономического роста должны учитывать развитие интеллектуального капитала организаций, которые в целом могут формировать интеллектуальный капитал страны. 

3.3 Структура экономики 

Структура экономики - это соотношение отраслей, регионов, производства средств производства и предметов потребления, стоимостных элементов воспроизводства (фондов возмещения, потребления и накопления). Изменения в экономике происходят под воздействием разнообразных факторов.
Существуют разные структуры экономики:
а) воспроизводственная, или функциональная. Конечной целью производства является удовлетворение потребностей населения и рост уровня жизни. Поэтому воспроизводственная структура экономики строится на примере распределения ВВП по направлениям трем использования:
- текущие потребности  – сумма расходов на конечное потребление товаров и услуг семей и домашних хозяйств, государственных и финансовых организаций (т.е сумма расходов всех, кроме производителей товаров и услуг);
- валовое накопление (расходы, которые были понесены на увеличение основных фондов, приобретение ценных бумаг, размещены на депозитах, то есть это остаток доходов, не истраченный на текущее потребление);
- чистый экспорт товаров и услуг (экспорт за минусом импорта).  Если он положительный, то экспорт превышает импорт, и расходы иностранцев по приобретению нашей продукции увеличивают валютные резервы страны. Если он отрицательный, то ввоз товаров превышает их вывоз, а значит, снижаются валютные резервы страны.  

Пример воспроизводственной  структуры экономики:
	Направление использования ВВП 
	Удельный вес (структура) ВВП,

	Текущие потребности
	65,1

	Валовое накопление
	22

	Чистый экспорт товаров и услуг
	12,9

	Итого
	100


б) отраслевая. Она показывает, какую долю составляет валовой продукт, полученный от каждой отрасли, в общем объеме ВВП. 
Укрупнённая отраслевая структура национальной экономики представляет собой межотраслевые комплексы:
- топливно-энергетический (ТЭК);
- аграрно-промышленный (АПК);
- машиностроительный;
- оборонно-промышленный и др;
Пример отраслевой структуры экономики:
	Наименование отрасли
	Удельный вес (структура) ВВП

	Промышленность
	40%

	Сельское хозяйство
	35%

	Строительство
	10%

	Транспорт
	8%

	Прочее (торговля и т.д.)
	7%

	Всего
	100%


в) технологическая. Определяет, какой технологический уклад доминирует в экономике:
- первый технологический уклад (1780-1850 гг.), основан на текстильном производстве
- второй технологический уклад (1830-1896 гг.), основан на развитии парового судоходства, добыче угля, строительстве железных дорог;
- третий технологический уклад (1880-1950 гг.), основан на развитии черной металлургии, судостроении, производстве взрывчатых веществ;
- четвертый технологический уклад (с 1950 гг.), основан на развитии автомобилестроения, добыче нефти, объединении энергосистем, радиосвязи, атомного топлива;
- пятый технологический уклад (с 1970 гг.), основан на развитии микроэлектроники, информатики, биотехнологий, генной инженерии, спутниковой связи, освоении космического пространства.
- шестой технологический уклад (с 2010 гг.), основан на развитии нанотехнологий, клеточных технологий. Его преимущество по прогнозу будет состоять в резком снижении энергоёмкости и материалоёмкости производства, в конструировании материалов и организмов с заранее заданными свойствами.
Пример технологической структуры экономики (по оценкам некоторых экономистов):
	Страна
	III техноуклад
	IV техноуклад
	V техноуклад
	VI техноуклад

	США
	-
	20%
	75%
	5%

	Россия
	30%
	60%
	10%
	-

	Украина
	60%
	36%
	4%
	-


 Скорость, с которой происходит эта замена, доля новых высокотехнологичных отраслей в экономике (электронная промышленность, информационные технологии, робототехника, программирование и т.п.) и определяет технологическую структуру экономики, ее переход от сырьевой экономики к высокотехнологичной;
г) региональная. Показывает, как какой вклад вносит каждый регион нашей страны (федеральный округ, край, область) в формирование общего ВВП (ВНП, ВРП) страны

Пример региональной структуры экономики:
	Федеральный округ
	Валовой региональный продукт (ВРП) в 2016 г., млрд.руб.
	Удельный вес (структура) ВРП

	Центральный
	20820,6
	35,3

	Северо-Западный
	5914,8
	10

	Южный
	3920,3
	6,7

	Северо-Кавказский
	1587,1
	2,7

	Приволжский
	9171,1
	15,5

	Уральский
	8001,8
	13,6

	Сибирский
	6106,9
	10,4

	Дальневосточный
	3222,5
	5,5

	Крымский
	155,6
	0,3

	Итого
	58900,7
	100



д) социально-экономическая. Отражает, какая доля собственности находится в общем объеме производства. 

Пример социально-экономической  структуры экономики:
	Форма собственности 
	Объем производства (структура), %

	Государственная 
	9

	Частная
	75

	Смешанная
	16

	Итого
	100



При прогнозировании и планировании структуры экономики особая значимость в современных условиях придается формированию отраслевой структуры. Сначала обосновываются приоритеты экономики, а затем, с применением межотраслевого баланса, исходя из конечного использования ВВП, определяются масштабы развития экономики, межотраслевые связи и поставки, уровень развития отраслей и отраслевая структура экономики. 




3.4 Межотраслевой баланс в прогнозировании развития экономики

Межотраслевой баланс как метод планирования появился в СССР, когда в 1923-1924 гг. был составлен первый отчетный баланс народного хозяйства.  Он представлял собой шахматные таблицы, где отражались взаимные связи между промышленностью, сельским хозяйством, строительством и транспортом.  Далее этот метод стал развиваться благодаря работе В.Леонтьева – американского экономиста российского происхождения

Василий Васильевич Леонтьев (1905-1999) – родился и вырос в Петрограде в семье университетского профессора экономики. Его мать самостоятельно занималась образованием сына, благодаря чем он к 15 годам владел основными европейскими языками и смог в этом возрасте поступить в университет. После окончания Ленинградского университета в 1925 году он уехал в Берлин изучать экономические науки, и там уже начал разрабатывать теоретические основы межотраслевого баланса. На основе данных советской экономики он написал статью «Баланс народного хозяйства СССР» (1925), где показал, что коэффициенты, выражающие связи между отраслями экономики, достаточно стабильны и их можно прогнозировать. Это была первая в мире статья о межотраслевом балансе.
В 1931 году ученый уехал в США, где стал работать в Национальном бюро экономических исследований. Он продолжил изучение межотраслевых балансов и создал модель «затраты – выпуск», которая также называется «межотраслевой баланс» (МОБ», или «модель Леонтьева». В 1973 году он получил за нее Нобелевскую премию. 

Межотраслевой баланс (МОБ) - это система таблиц, в которой отражен процесс формирования и использования совокупного общественного продукта в отраслевом разрезе:
- по столбцам отражается стоимостной состав валового выпуска отраслей экономики по элементам промежуточного потребления и добавленной стоимости («затраты»);
- по строкам отражаются направления использования ресурсов каждой отрасли («выпуск»).
Простейшая схема таблиц «затраты-выпуск»:
	Отрасли

Продукты
	Промежуточный спрос
	Конечный спрос
	Выпуск

	Промежуточное потребление
	I
	II
	

	Добавленная стоимость
	III
	
	

	Выпуск

	
	
	



Таблица показывает структуру затрат на производство каждого продукта и структуру его распределения в экономике
В модели МОБ выделяются четыре квадранта. В первом отражается промежуточное потребление и система производственных связей, во втором — структура конечного использования ВВП, в третьем — стоимостная структура ВВП а в четвёртом (в общей схеме он не выделяется) — перераспределение национального дохода.
Межотраслевой баланс (таблицы «затраты-выпуск») позволяет:
- построить каркасную модель экономики, видеть вклад каждой отрасли в формирование общественного продукта;
- понимать и анализировать межотраслевые связи;
- анализировать межрегиональные связи;
- определять конечные потребности общества (конечный спрос), которые служат базой для разработки планов, прогнозов экономического развития;
- рассчитывать показатели эффективности использования ресурсов в масштабе всей страны и отраслей, например, металлоемкости, энергоемкости, топливоемкости, химикоемкости производства общественного продукта;
- получить данные для расчета потребностей в капитальных вложениях, необходимых для экономического развития;
- определять потребность страны в рабочей силе, прогнозировать занятость по отраслям.

Тема 4 СИСТЕМА НАЦИОНАЛЬНЫХ СЧЕТОВ (СНС) КАК ОСНОВА НАРОДНОХОЗЯЙСТВЕНОГО ПЛАНИРОВАНИЯ
4.1  Макроэкономические цели и основы построения СНС
4.2 Стадии общественного воспроизводства, отражаемые в СНС
4.3 Основные счета СНС
4.4 Основные макроэкономические показатели (агрегаты) СНС

4.1  Макроэкономические цели и основы построения СНС

Для эффективного управления экономикой необходимо ориентироваться на макроэкономические цели. К ним относятся:
- стабильный рост национального объёма производства;
- стабильный уровень цен;
- высокий уровень занятости;
- поддержание равновесного внешнеторгового баланса. 
Эти цели взаимосвязаны и взаимозависимы.
Для описания и анализа макроэкономических процессов страны в условиях рыночной экономики применяется система национальных счетов (СНС).
Система национальных счетов возникла в конце 30-х годов ХХ века, однако сам метод национального счетоводства был известен еще с 18 века, когда ученый Ф.Кенэ разработал первый баланс общественного воспроизводства.

Франсуа Кенэ (1694 – 1774, прожил 80 лет) - французский экономист, основоположник школы физиократов. Он не являлся профессиональным экономистом. В молодости освоил профессию врача, и благодаря таланту смог продвинуться от обычного хирурга в пригороде Парижа до положения лейб-медика самого короля Людовика XV, который произвел в дворянство. Ф.Кенэ интересовался проблемами, выходящими за рамки медицины – сначала политическими, а затем и экономическими. Он был одним из первых, кто попытался описать общественное вопроизводство, введя термин «воспроизводство» в экономический оборот. Он составил знаменитую «Экономическую таблицу», в которой общество рассматривается как единый организм, объединяющий три класса: производные (те, кто что-то производит, будучи занятыми в сельском хозяйстве), собственники (король, церковники, землевладельцы – те, что получает произведенный первым классом продукт) и бесплодный класс (промышленники, торговцы, наемные работники и т.п. – они не создают нового продукта, но все же работают, и своим трудом создают ровно столько, сколько потребляют). Значение «Экономической тбалицы» Ф.Кенэ в том, что он одним из первых экономистов сделал попытку показать, как формируется, а затем и распределяется общественный продукт. Он предложил описание народнохозяйственных связей и пропорций, предположив, кто и какую часть созданного продукта потребляет. Так, он указывал, что из всего созданного продукта (его создает только первый класс) 2/5 остается у первого класса на оборотный капитал, 2/5 направляется второму классу в качестве ренты, а 1/5 направляется третьему классу в обмен на изделия, выступающие в качестве основного капитала (сельскохозяйственные орудия труда).

Сам термин «система национальных счетов» был введен в экономический оборот в начале 1940-х гг. голландским экономистом Ван Клиффом, затем в начале 1950-х гг. ООН была принята стандартная СНС. Он свел всю информацию о макроэкономических процессах в таблицы, которые были похожи на бухгалтерские счета и балансы, поэтому эта система и получила такое название.  В настоящее время в РФ применяется СНС-2008, построенная согласно международным стандартам ООН, рекомендованным с 2008  года. Подробное изложение СНС-2008 можно найти , перейдя по ссылке  http://www.cisstat.com/sna2008/SNA2008Russian.pdf.
Построение СНС
1. Национальные счета строятся в определенной последовательности, соответствующей последовательности воспроизводственного цикла.
2. Национальный счет представляет собой таблицу Т-образной формы, которая включает в себя показатели ресурсов и их использования. При этом получаемые результаты (суммы) указываются в правой колонке «Ресурсы», а уплачиваемые и распределяемые суммы – в левой колонке «Использование».

Общая схема построения национальных счетов
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы           +

	Операции (распределено, уплачено)
	Операции (получено)

	Всего использовано ресурсов
	Все получено ресурсов

	Балансирующая статья 
(т.е. остаток неиспользованных ресурсов)
	



Балансирующая статья = Ресурсы  - Использование ресурсов

3. Операция в счете – это стоимостной поток между институциональными единицами. 
Институциональная единица – это такая единица хозяйствования, которая владеет активами, обладает правом ведения хозяйственной деятельности, ведет полный набор бухгалтерских счетов и несет полную ответственность по своим обязательствам.
Два вида институциональных единиц:
- отдельное юридическое лицо (организации, банки, органы государственного управления, страховые компании и т.п.) или индивидуальный предприниматель;
- домашние хозяйства — группа лиц (или одно лицо), проживающих в одних и тех же помещениях, объединивших все свои доходы и материальные ценности (или часть их) и совместно осуществляющих расходы на потребление товаров и услуг, главным образом на жилье и продукты питания.
Пять взаимоисключающих секторов, в которые объединены институциональные единицы - резиденты (резиденты - это физические лица, проживающие на территории РФ более 183 дней в календарном году, а также организации, собственниками которых являются граждане РФ): 
1) нефинансовые корпорации, их функция — производство товаров и услуг в целях получения денег (нефинансовые – это значит не связанные с банковской, страховой и иной финансовой деятельностью);
2) финансовые корпорации (банки, кредитные, страховые, микрофинансовые организации, ломбарды и т.п.);
3) органы государственного управления, в том числе социальные фонды (в нашей стране - Пенсионный фонд, Фонд обязательного медицинского страхования, Фонд социального страхования).. Их функция – распределение стоимостей, созданных производством;
4) некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства, их ресурсы формируются за счет добровольных взносов (например, религиозные организации, благотворительные фонды). Их функция  - перераспределение дохода;
5) домашние хозяйства (семьи), их функция — потребление.
Эти пять секторов составляют экономику страны.
Кроме того, операции могут проводиться с участием зарубежных агентов (институциональных единиц) - нерезидентов за пределами территории страны. Такие операции выделяются в отдельный счет – «Счет остального мира». 
4. Счета строятся по принципу бухгалтерского учета, что отражается в двойном отражении в СНС каждой операции.
5. В соответствии с принципом двойной записи итоги операций на каждой стороне счета балансируются или по определению (если левая часть счета «Ресурс» равна правой части «Использование»), или с помощью балансирующей статьи. Балансирующая статья нужна для перехода к следующему счету.
6. Балансирующая статья предыдущего счета, отраженная в разделе «Использование», является исходным показателем раздела «Ресурсы» последующего счета. Этим достигаются увязки счетов между собой и превращение их в систему.

4.2 Стадии общественного воспроизводства, отражаемые в СНС

Основная задача СНС  - сформировать показатели результатов функционирования экономики на различных стадиях воспроизводства,  обеспечить взаимную увязку этих показателей.
Стадии общественного воспроизводства, отражаемые в СНС:
- производство товаров и услуг;
- образование и распределение доходов от реализации товаров и услуг. Например, после реализации товаров по цене, определяемой как «стоимость товаров + НДС» организация получает от покупателей доходы соответственно в виде суммы стоимости товаров и  НДС. Затем она перечисляет в бюджет НДС, полученный от покупателя. Таким образом, полученный доход от продажи товаров распределяется между организацией (ей остается стоимость товаров) и государством (ему перечисляется НДС);
- перераспределение доходов. Получив в бюджет НДС (а также и другие налоги), государство за счет налогов выплачивает социальные пособия, содержит государственный аппарат управления, армию, полицию и другие государственные организации, несет другие государственные расходы. Следовательно, происходит перераспределение полученных доходов – доходы, полученные государством в виде налогов, становятся потом доходами, получаемыми в виде заработной платы государственными служащими, врачами, учителями и т.п.;
- конечное потребление. Приобретенные товары больше не перепродаются, а потребляются в домашних хозяйствах, государственными органами или некоммерческими организациями – то есть теми, кто не участвует непосредственно в производстве товаров и услуг; 
- накопление (национальное сбережение). Часть полученных государством доходов не потребляется, а накапливается, образуя национальное сбережение. Далее оно может делиться на две части: 
капитал, вложенный в ценные бумаги или инвестированный в основные фонды (в строительство новых зданий, производственных цехов, приобретение нового оборудования и т.п.) 
национальное богатство – то, что осталось после конечного потребления и вложений в ценные бумаги и обновление основных фондов за минусом взятых обязательств. 

Национальное богатство = Активы государства – Обязательства государства

 - формирование национального богатства. Эту часть национального сбережения можно выдать в виде кредитов другим странам или внутренним заемщикам («кредитование»). Можно никому не выдавать, создавая специальные резервные фонды. Если, наоборот, доходов страны не хватает на конечное потребление и обновление основных фондов, то она сама берет международные кредиты либо выпускает облигации внутреннего займа («заимствование»).  В этом случае национальное богатство страны снижается.
-  финансовые операции. Это либо операции по внешнему кредитованию/заимствованию, либо операции по купле-продаже ценных бумаг (акций, облигаций, векселей), производных финансовых инструментов (фьючерсов, опционов и т.п.). Здесь идет перераспределение полученных доходов, так как покупателями либо кредиторами тратится их капитал, который представляет собой часть полученных доходов. 
-  внешнеэкономические операции. Это все же самые операции, рассмотренные выше (производство товаров, распределение, перераспределение дохода, финансовые операции), но одна из сторон отношений – нерезиденты. Сюда относятся операции экспорта, импорта, оплата труда иностранных работников, оплата труда резидентов страны зарубежными работодателями, налоги, уплачиваемые резидентами одной страны в бюджеты других стран и т.п.
Формирование национального богатства представлено в таблице.

Таблица – Формирование национального богатства
	Активы государства
	Обязательства государства и чистая стоимость капитала (национальное богатство)

	1. Нефинансовые активы:
- основные фонды
- нематериальные активы
- материальные оборотные средства
- ценности (драгоценные металлы и камни, художественные предметы и др))
- природные ресурсы (земля, полезные ископаемые, вода, биологические ресурсы и др)
- контракты, договора на использование природных ресурсов
	3. Обязательства государства:
-  ценные бумаги, выпущенные государством
- ссуды и кредиты, привлеченные государством
- программы пенсионного, социального страхования, непенсионные пособия
- прочее

	2. Финансовые активы:
- монетарное золото
- наличная валюта и депозиты
- акции, паи государственных компаний 
- ценные бумаги, приобретенные государством
- ссуды, выданные государством
- прочее
	4. Национальное богатство (чистая стоимость капитала) (1+2-3 )



Таким образом, можно выделить три основные группы экономических операций:
- операции с продуктами и услугами – производство, обмен, потребление, импорт, экспорт;
- распределительные - выплата заработной платы, дивидендов государственных пособий и т.п.;  
- финансовые - операции с ценными бумагами (купля/продажа акций, облигаций, веселей и т.п., кредитные операции (получение/погашение кредитов) и т.п.
Тех, кто осуществляет операции, называют агентами, они – участники экономических отношений.

4.3 Основные счета СНС

В настоящее время в России ежегодно составляются следующие основные счета СНС:
1) счет производства (счет ВВП) – отражает операции, относящиеся к производству товаров, работ, услуг:

Счет производства
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы                      +

	3. Промежуточное потребление товаров и услуг в рыночных ценах
	1. Валовой выпуск (стоимость всех произведенных товаров и услуг в основных ценах)
2. Чистые налоги на продукты и импорт (ЧПНиИ)

	Балансирующая статья  - Валовой внутренний продукт (ВВП) (1+2-3)
	



Чистые налоги на продукты и импорт (ЧПНиИ) – это косвенные налоги, которые включаются в цену товаров за минусом субсидий на продукты и импорт:

ЧНПрИ = НПрИ – СПрИ,

где НПрИ – косвенные налоги и платежи, которые включаются в цену всех реализуемых товаров(как произведенных внутри страны, так и импортированных). В Российской Федерации к ним относятся НДС, акцизы, таможенные платежи;
СПрИ - субсидии на продукты и импорт - текущие некомпенсируемые выплаты из бюджета, выплачиваемые хозяйствующим субъектам пропорционально стоимости или количеству товаров и услуг, производимых, продаваемых или импортируемых резидентами. Например, возмещения предприятиям из бюджета убытков, возникающих в результате реализации ими товаров по ценам ниже себестоимости, с целью государственного регулирования розничных цен и тарифов на товары (услуги) первой необходимости. Субсидии на импорт – это разница между реализационными и расчетными ценами по импортным товарам и услугам.
Промежуточное потребление (ПП) – стоимость товаров и услуг, потребленных за изучаемый период с целью производства других товаров и услуг, за исключением потребления основного капитала. К таким товарам и услугам относятся:
- сырье, материалы, топливо, электроэнергия (материальные затраты и услуги);
- услуги, связанные с производственной и сбытовой деятельностью (на ремонт оборудования, рекламные, юридические и иные);
- командировочные расходы (проезд, проживание, питание («суточные») командированных работников;
- прочие услуги (расходы по подбору персонала, охране, обеспечению пожарной безопасности и т.п.).
2) счет образования доходов. Этот счет отражает распределение ВВП по видам первичных доходов, которые получают органы государственного управления и институциональные единицы, непосредственно занятые   производственной деятельностью (наемные работники, предприниматели и т.д.). Таким образом, в счете образования доходов показываются только те сектора, подсектора и отрасли, в которых эти первичные доходы создаются.

Счет образования доходов
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы                      +

	2. Оплата труда (ОТ) (заработная плата + отчисления на социальное страхование)
3. Чистые налоги на производство и импорт
	1. Валовой внутренний продукт

	Балансирующая статья  - Валовая прибыль экономики (ВПЭ) и Валовой смешанный доход (ВСД) (1 - 2 – 3)  
	



Чистые налоги на производство и импорт - разница между налогами (НПИ) и субсидиями (СПИ) на производство и импорт.

ЧНПИ = НПИ - СПИ

Налоги на производство и импорт (НПИ) – это налоги на продукты и импорт (НПрИ), которые рассматривались ранее (НДС, акцизы, таможенные платежи), а также другие налоги на производство (ДНП) – налог на землю, водный налог, налог на имущество организаций, государственные пошлины,  лицензии за право заниматься определенной профессиональной деятельностью и т.п. 
НПИ = НПрИ + ДНП

Субсидии на производство и импорт (СПИ) - это субсидии на продукты и импорт (СПрИ), которые рассматривались ранее, а также  другие субсидии на производство (ДСП) – субсидии предприятиям, использующим специфические контингенты рабочей силы (например, инвалидов), субсидии для совершенствования технологических процессов с целью уменьшения загрязнения окружающей среды и т.п.
СПИ = СПрИ + ДСП

3) счет распределения первичных доходов показывает, как доходы, созданные в одних институциональных секторах – производителях добавленной стоимости, распределяются по другим секторам – получателям первичных доходов:
Счет распределения первичных доходов
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы                      +

	5. Доходы от собственности, переданные за рубеж («остальному миру»)

	1. Валовая прибыль экономики (ВПЭ) и Валовой смешанный доход (ВСД)
2. Оплата труда (ОТ) (заработная плата + отчисления на социальное страхование)
3. Чистые налоги на производство и импорт
4. Доходы от собственности за рубежом

	Балансирующая статья  - 
Валовой национальный доход (ВНД) (1+ 2 + 3+4-5)  
	



4) счет вторичного распределения доходов – отражает перераспределение полученных доходов в форме  текущих трансфертов (ТТ). ТТ – это налог на прибыль, на доходы физических лиц, на имущество, отчисления на социальное страхование, страховые выплаты, уплаченные и полученные штрафы, пени,  пожертвования и т.п. 

Счет вторичного распределения доходов
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы                      +

	3. Текущие трансферты (ТТ), переданные остальному миру
	1. Валовой национальный доход (ВНД) 
2. Текущие трансферты (ТТ), полученные от остального мира

	Балансирующая статья  - Валовой национальный располагаемый доход (ВНРД) (1 + 2 – 3)  
	



5) счет использования доходов отражает распределение валового национального располагаемого дохода (ВНРД) на конечное потребление и сбережение:
Счет использования доходов
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы                      +

	2. Расходы на конечное потребление (стоимость всех потребленных товаров и услуг домохозяйствами, государственными учреждениями  и некоммерческими организациями)
	1. Валовой национальный доход (ВНД)

	Балансирующая статья  - Валовое национальное сбережение (ВНС) (1 + 2 – 3)  
	



6) счет перераспределения доходов в натуральной форме;

Счет перераспределения доходов в натуральной форме
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы                      +

	3. Социальные трансферты в натуральной форме (например, обеспечение бесплатным жильем, транспортом отдельных категорий населения)
	1. Валовое национальное сбережение (ВНС)
2. Социальные трансферты в натуральное форме (бесплатные  государственные социальные услуги)

	Балансирующая статья  - скорректированное Валовое национальное сбережение (ВНС) (1 + 2 – 3)  
	



6)  счет операций с капиталом – отражает, как валовое национальное сбережение расходуется на финансирование накопления основного капитала и изменение запасов материальных оборотных средств

Счет операций с капиталом
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы                      +

	3. Валовое накопление основного капитала (стоимость приобретения основных фондов за минусом выбытия)
4. Изменение запасов материальных оборотных средств (разность между их стоимостью на конец и начало периода)
5. Чистой приобретение ценностей, земли и нематериальных активов (патентов, лицензий) (разность между приобретением и продажей)
	1. скорректированное Валовое национальное сбережение 
2. Капитальные трансферты, полученные от основного мира (+)  с учетом капитальных трансфертов, переданных остальному миру (-)

	Балансирующая статья  -
чистое кредитование (+) / чистое заимствование (-) (1+2-3-4-5)  
	



Если балансирующая статья  - положительная, то это означает наличие у страны свободных финансовых ресурсов, которые остались после использования национального богатства на потребление и на накопление основного капитала. Эти свободные ресурсы могут быть выданы в долг другим странам и отражаются как «чистое кредитование».
Если балансирующая статья  - отрицательная, то национального богатства страны не хватило на конечное потребление и приобретение основного капитала, а значит, страна была вынуждена привлечь внешние (иностранные) заимствования.  
7) финансовый счет – служит для отражения операций по кредитованию/заимствованию, с ценными бумагами, золотом, связанными с денежным обращением.
  



Финансовый счет
	-      Изменения в активах (приобретение)
	       Изменения в обязательствах и чистой стоимости капитала (взятие на себя обязательств)                      +

	8.Монетарное золото и специальные права заимствования (СПЗ – условная расчетная единица Международного валютного фонда) 
9.Наличные деньги и депозиты 
10.Ценные бумаги (кроме акций) 
11.Ссуды (выданные)
12.Акции и другие виды участия в капитале (приобретённые)
 13.Страховые технические резервы 14.Другие счета дебиторов   
	1. Чистое кредитование (+) / чистое заимствование (-) 
2. Наличные деньги и депозиты 3. Ценные бумаги (кроме акций) 4. Ссуды полученные
5. Акции и другие виды участия в капитале (выпущенные)
6. Страховые технические резервы 
7. Другие счета кредиторов    

	В идеале должно быть равенство сторон счета. Если оно не достигается, то балансирующая статья - чистое кредитование (+) /чистое заимствование (-) 
	



8) счет товаров и услуг – сводный итоговый счет, балансируется по определению, то есть правая часть счета должна быть равна левой. В ресурсной части счета отражаются все источники формирования ресурсов товаров и услуг (отечественное производство и импорт), а в расходной части счета – все направления их использования (промежуточное и конечное потребление, валовое накопление и экспорт). 

Счет товаров и услуг
	-      Использование ресурсов
	       Ресурсы                      +

	4. Промежуточное потребление 
5. Расходы на конечное потребление
6. Валовое накопление (основного капитала, оборотных средств, ценностей) (разность между приобретением и продажей)
7. Экспорт
	1. Выпуск отечественных товаров
2. Импорт
3. Чистые налоги на продукты и импорт
 

	В идеале должно быть равенство сторон счета


В случае количественного несовпадения ресурсов и их использования определяется величина статистического расхождения между ними.

4.4 Основные макроэкономические показатели СНС

Информация, содержащаяся в СНС, позволяет получать так называемые агрегаты – наиболее важные макроэкономические показатели. 
Основными макроэкономическими показателями СНС являются:
· валовой национальный продукт (ВНП); 
· валовой внутренний продукт (ВВП); 
· валовой национальный доход (ВНД); 
· чистый национальный продукт (ЧНП); 
· национальный доход (НД); 
· личный доход (ЛД); 
· располагаемый доход (РД). 
1. Валовой национальный продукт (ВНП) - это рыночная стоимость совокупного производства конечных товаров и услуг, произведенных резидентами национальной экономики за календарный год. 
Конечный продукт - это продукт, предназначенный для конечного использования. 
ВНП можно измерить тремя способами:
- производственный метод: через величину общего объема добавленной стоимости произведенных товаров и услуг за текущий период; 
-  метод доходов (распределительный метод): через величины сумм годовых доходов (заработная плата, прибыль, полученные проценты и земельная рента), являющихся результатом экономической деятельности в текущем периоде; 
-  метод расходов (конечного использования): через величины сумм годовых расходов на приобретение конечных товаров и услуг домашними хозяйствами, органами государственного управления и некоммерческими организациями, обслуживающими домашние хозяйства, в процессе их текущей деятельности.
В ВНП не входит:
- промежуточная продукция, то есть та, которая перепродается для дальнейшей переработки или повторного использования. Например, если ВНП рассчитывается методом доходов, то в его сумму войдут доходы, полученные застройщиком от продажи квартиры в новом доме. Но при дальнейшей перепродаже квартиры на вторичном рынке доходы, полученные собственником жилья, уже не будут входить в ВНП. 
- стоимость продукции, создаваемой домашними хозяйствами для собственного потребления;
- стоимость продукции, производимой в теневой экономике;
- стоимость акций, облигаций и других финансовых инструментов, так как они не имеют отношения к реальному производству;
- государственные пособия (в том числе и пенсии), субсидии, субвенции, так как это форма перераспределения ранее созданного продукта.
2. Валовой внутренний продукт (ВВП) представляет собой стоимость продукции, произведенной на территории данной страны как отечественными, так и зарубежными компаниями. 
ВВП в отличие от ВНП включает  производство товаров и услуг только на территории данной страны.  Он не включает в себя стоимость продуктов, созданных за границей филиалами отечественных фирм. 

ВНП = ВВП + стоимость продукции, произведенной за пределами страны  -  доходы зарубежных компаний на территории данной страны

В большинстве стран величина ВНП существенно не отличается от величины ВВП, так как чистые факторные доходы приближаются к нулю.  (т.е. если принять ВНП за 100%, то доля ВВП будет составлять около 99%). 
При планировании и прогнозировании рассчитывают:
1) номинальный ВНП (ВВП) – в текущих ценах (для увязки с другими показателями);
2) реальный ВНП (ВВП) – в сопоставимых ценах для изучения динамики объёма производства.
Отношение номинального ВНП к реальному ВНП показывает на сколько возрос ВНП за счёт роста цен, т.е. характеризует изменение индекса цен -–его называют дефлятором ВНП.

Дефлятор ВНП = ВНПноминальный (текущие цены) / ВНПреальный (сопоставимые цены) 

3. Валовой национальной продукт рассчитанный методом доходов, так же называют валовой национальный доход (ВНД). В связи с этим можно говорить о макроэкономическом тождестве: 

ВНП=ВНД

При расчете ВНД годовые доходы в государстве - это:
· заработная плата; 
· дивиденды; 
· ссудный процент; 
· земельная рента; 
· доход от недвижимости; 
· нераспределенная прибыль организаций; 
· налог на прибыль организаций; 
· косвенные налоги (НДС, акцизы, таможенные платежи); 
· амортизация.
4. Чистый национальный продукт (ЧНП):

ЧНП = ВНП - амортизационные отчисления

5. Национальный доход (НД) определяется путем вычитания из ЧНП косвенных налогов (налог на добавленную стоимость, акцизы, таможенные платежи): 

НД = ЧНП - косвенные налоги

6. Личный доход - это показатель фактически полученного дохода владельцами ресурсов. Он включает в себя как заработанные доходы (зарплата у физических лиц, прибыль  у организаций как разница между доходами от продажи и расходами), так и не заработанные в виде пенсий, пособий, стипендий. 

ЛД= НД – взносы на социальное страхование – налоги на прибыль государственных предприятий и частных фирм - прибыль предприятий и фирм, остающуюся на их счетах (нераспределенная прибыль) + трансфертные платежи (частные трансфертные платежи + государственные трансферты домохозяйствам) + полученные проценты по обслуживанию государственного долга.
7. Располагаемый доход представляет собой личный доход домашних хозяйств после вычета подоходного налога с физических лиц. 

Располагаемый доход = личный доход - налоги с физических лиц (НДФЛ, налог на имущество, транспортный, земельный налоги)

Тема 5. ПЛАНИРОВАНИЕ И ПРОГНОЗИРОВАНИЕ РАЗВИТИЯ МАТЕРИАЛЬНОГО ПРОИЗВОДСТВА
5.1 Понятие межотраслевых комплексов, их показатели и методы планирования их развития
5.2  Планирование развития оборонно-промышленного комплекса (ОПК)
5.3 Планирование развития топливно-энергетического комплекса (ТЭК)
5.4 Планирование развития аграрно-промышленного комплекса (АПК)

5.1 Понятие межотраслевых комплексов, их показатели и методы планирования их развития

Межотраслевой народно-хозяйственный комплекс - это совокупность отраслей, которые прямо или косвенно участвуют в производстве конечной продукции.
Виды межотраслевых народно-хозяйственных комплексов:
а) сгруппированные вокруг одной отрасли.  Выделяется основная, ведущая отрасль, которая производит конечную продукцию комплекса, а другие отрасли    комплекса производят для этой отрасли или оказывают различного рода    производственные услуги. Пример - агропромышленный комплекс,  инвестиционный комплекс. В агропромышленном комплексе    основная отрасль - сельское хозяйство, а вспомогательные – сельскохозяйственное машиностроение, элеваторная, транспортная, производство удобрений и другие отрасли, осуществляющие заготовку, транспортировку, хранение сельскохозяйственной продукции;
б) объединенные по стадиям технологического процесса. Продукция одной отрасли являются полуфабрикатом для другой. К ним относятся такие комплексы как горно-металлургический, топливно-энергетический, химико-лесной комплекс;
в) производящие один и тот же вид услуг. Например, услуги по грузовым и пассажирским перевозкам могут оказать различные виды транспорта (железнодорожный, автомобильный, воздушный, водный, трубопроводный). Тогда все виды транспорта объединяются в транспортный комплекс;
г) использующие один и тот же вид сырья. Например, в машиностроительный комплекс входят несколько десятков отрасли, но все они используют одинаковое исходное сырье – металл. Кроме того, у них схожее оборудование, принципы организации производства.  
Целесообразность объединения отраслей в единый комплекс определяется тем, что многие вопросы развития оптимально могут быть решены на уровне всей совокупности отраслей или отдельных их групп. Например, поиск новых технологических решений, путей экономии металла, снижения энергоемкости, трудоемкости производства, организации производства и др.
Существуют различные межотраслевые комплексы: оборонно-промышленный (ОПК), топливо-энергетический (ТЭК), аграрно-промышленный (АПК), строительный, машиностроительный, металлургический, транспортный, лесной (химико-лесной), минерально-сырьевой, инвестиционный, инфраструктурный, научно-технический. Из них первые три – ОПК, ТКЭ и АПК – относятся к стратегически важным для российской экономики.
Показатели межотраслевых комплексов, используемые для планирования их развития:
1. Потребность в продукции комплекса в натуральном и стоимостном выражении
2.  Использование продукции комплекса (внутри  страны, экспорт)
3. Технико-экономические показатели:
- специфические показатели для комплекса (например, урожайность земель, тепловой коэффициент добываемого угля и т.п.)
- характеризующие использование ресурсов (материалоемкость, энергоемкость, металлоемкость и т.п.)
4. Связанные с человеческими ресурсами: потребность в трудовых ресурсах, численность занятых, производительность труда
5. Основные фонды и потребность в их обновлении
6. Показатели, характеризующие выбросы в окружающую среды и иной наносимый ущерб, отражающие рациональность использования природных ресурсов
7. Показатели внешней торговли.
Методы планирования развития межотраслевых комплексов:
- экономический и структурный анализ;
- программно-целевое планирование;
- балансовый;
- нормативные;
- моделирование производственных функций.

5.2  Планирование развития оборонно-промышленного комплекса (ОПК)

ОПК включает отрасли:
- авиационная промышленность (АП);
- производство боеприпасов и спецхимии (БП и СХ);
- производство вооружений и военной техники (ВВТ);
- производство ракетно-космической техники (РКТ);
- промышленность средств связи (ПСС);
- судостроительная промышленность (СП);
-  электронная промышленность (ЭП);
- радиопромышленность (РП).
Структурно ОПК состоит из:
- научно-исследовательских центров, которые занимаются теоретическими исследованиями в различных областях,;
- конструкторских бюро, которые внедряют в практику теоретические изыскания, создают макеты, пробные образцы;
- лабораторий и полигонов, где испытывают новые виды оружия;
- предприятия, которые занимаются производством продукции военного назначения, прошедшей все виды испытаний. 
Особенности объектов ОПК:
- расположены вдалеке от центральных районов. Это необходимо для безопасности обычных граждан (в центральных районах высока плотность населения), а также для сохранения военной тайны;
- секретность - особо важные объекты расположены в городах, которых нет на картах. Эти города нумеруются порядковым номером
- повышенные меры безопасности, конфиденциальность информации;
- все предприятия ОПК обязательно имеют дублеров, расположенных в разных концах страны.
Удельный вес работающих в оборонной промышленности составляет по различным оценкам 20-25% всей численности занятых в нашей стране.
Оборонная промышленность оказывает значительное влияние на экономику некоторых регионов. Так, самым милитаризированным регионом является Нижегородская область,  доля  оборонной отрасли составляет 30-40% всей экономики региона.
ОПК является одним из основных в динамической модели межотраслевого баланса.
С 2014 году в России развернута программа импортозамещения, которая коснулась и ОПК. На эти цели в 20111-2020 гг. предусмотрено выделить 20 трлн.руб. и еще 3 трлн.руб. на модернизацию оборонного комплекса. К 2020 году доля современных образцов военной техники и вооружения должна составить не менее 70%.
Основными документами стратегического планирования развития ОПК является Военная доктрина РФ,  Государственная программа вооружения на 2011-2020 гг., реализуемая через ежегодно утверждаемый гособоронзаказ, Государственная программа «Развитие ОПК Российской Федерации на 2016-2020 гг.».
Этапы разработки Государственной программы «Развитие ОПК Российской Федерации на 2016-2020 гг.».:
- определение целей и задач развития ОПК, установление целевых ориентиров;
- разработка требований к условиям, при которых возможно достижение поставленных целей и задач;
- анализ социально-экономической, военно-политической ситуации, оценка их влияния на показатели Госпрограммы;
- анализ рисков недостижения целей Госпрограммы;
- сравнительный анализ сценарных и прогнозных характеристик.
Планируется три варианта реализации Госпрограммы с учетом военно-политической обстановки:
- удовлетворение потребностей страны + расширение присутствия страны на внешних рынка вооружений и военной техники;
- удовлетворение потребностей страны + сохранение присутствия страны на внешних рынка вооружений и военной техники;
- удовлетворение потребностей страны.
Планируется три варианта реализации Госпрограммы с учетом социально-экономической обстановки:
- полный уровень финансирования – достижение всех целей и задач;
- допустимый уровень финансирования – сохранение целостности ОПК страны и положительная динамика его развития;
- критический уровень финансирования – сохранение потенциала ОПК на уровне 2015 года.

5.3 Планирование развития топливно-энергетического комплекса (ТЭК)


В состав топливо-энергетического комплекса (ТЭК) входят:
- электроэнергетика: тепловые и атомные электростанции, гидроэлектростанции, электрические сети, магистральные топливные сети, атомные станции;
- топливные отрасли: нефтедобывающая промышленность, сланцевая и торфяная промышленность;
- трубопроводный транспорт: магистральные нефтепроводы, нефтепродуктопроводы, газопроводы, гидротранспорт угля;
- геологоразведочные работы.
ТЭК является основой формирования доходной части бюджета, за счет него формируется 40-50% доходов федерльного бюджета.
Разработана энергетическая стратегия России на период до 2020 г. Главная цель стратегии – наращивание добычи энергоносителей, при этом нужно решить проблему энергосбережения. 
При прогнозе производства нефти и нефтепродуктов необходимо ориентироваться на прогнозы мировой  нефтедобычи и нефтяного экспорта. Нефть составлять 40,1% мирового потребления энергоресурсов, угль – 27,8%, природный газ – 22,9%. Доля водных и ядерных источников энергии в мировом энергобалансе составляет 5-6%. Однако существуют прогнозы мирового энергобаланса, предполагающие снижение роли нефти как источника энергии и рост значимости ядерного топлива.
При планировании развития ТЭК за основу принимается топливно-энергетический баланс. Он разрабатывается как в целом по стране, так и по экономическим районам. Его схема выглядит следующим образом:

Схема топливно-энергетического баланса
(в пересчете на условное топливо)
	Ресурсы
	Распределение 

	Производство первичной энергии
в том числе топливо:
   твердое
   жидкое
   газообразное
	Общее потребление

	
	В том числе:

	
	   Потреблено внутри страны:
        на преобразование в другие виды энергии (электроэнергию, теплоэнергию и т.п.)
        на производственно-технические нужды
       на конечное потребление
       потери на стадии потребления и транспортирования
        остатки на конец периода 

	Электроэнергия
в том числе выработанная
   на  гидростанциях
   на атомных электростанциях
	

	Прочие виды энергии:
   ветра
   геотермальных источников
   солнечной радиации
   другие виды
	

	
	   Экспорт

	Остатки на начало периода
	

	Импорт 
	




Топливо-энергетический баланс сводит к единому балансу производство, распределение и потребление всех видов энергии. Аналогично могут составляться материальные балансы по отдельным видам топлива, по электроэнергии, балансы по регионам, энергосистемам. Например, баланс электроэнергии будет выглядеть следующим образом.
Схема электробаланса
1. Производство электроэнергии.
2. Импорт
3. Потребление электроэнергии:
- промышленностью
- сельским хозяйством
- транспортом
- другими отраслями
4. Экспорт
5. Потери в сетях общего пользования.
Нефтяные компании планируют свою деятельность, исходя их поквартальных правительственных балансовых заданий. Государством устанавливаются графики экспорта нефти, исходя из  общегосударственной стратегии нефтедобычи. Она, в свою очередь, определяется политикой организации стран-основных экспортёров нефти (ОПЕК),
Государства, входящие в ОПЕК, производят 44% всего объема мировой добычи нефти (т.е. 44% всего предложения нефти). В ОПЕК в 2017 году  входят 12 стран:  Алжир, Ангола, Венесуэла, Индонезия, Иран, Ирак, Кувейт, Катар, Ливия, Объединённые Арабские Эмираты, Нигерия, Саудовская Аравия. Основная добыча приходится на Саудовскую Аравию – более 30% от всей добычи ОПЕК. Второе место по добыче – у Ирана.
ОПЕК регламентирует нефтедобычу стран, входящих в эту организацию, то есть оказывает воздействие на предложение нефти, соответственно меняются и цены на нефть. 
Россия не входит в страны члены ОПЕК, но присутствует на каждом заседании.  Для ежегодных командировок на заседания организации российское правительство покупает делегатам золотые туфли в качестве сменной обуви, без которых представители арабских стран не пускают делегатов на персидские ковры.

5.4 Планирование развития аграрно-промышленного комплекса (АПК)

Аграрно-промышленный комплекс создает около 30% ВВП страны, а также на 75% формирует потребительский рынок. В АПК входят:
1) Отрасли промышленности, изготавливающие средства сельскохозяйственного производства, а также занимающиеся производственно-техническим обслуживанием сельского хозяйства (например, тракторное и сельскохозяйственное машиностроение, производство удобрений, 
2) Отрасли, в которых непосредственно производится сельскохозяйственная продукция – растениеводство и животноводство, мясо-молочная промышленность;
3) Отрасли, обеспечивающие заготовку, транспортировку, хранение и переработку сельскохозяйственной продукции (рыбная, мясная, мукомольная, комбикормовая промышленность, элеваторное хозяйство и т.п.).
Планирование развития АПК осуществляется следующими методами:
а) программно-целевой. В настоящее время реализуется «Государственная программа развития сельского хозяйства и регулирования рынков сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия на 2013-2020 годы», она разработана в соответствии со статьей 8 Федерального закона от 29 декабря 2006 г. № 264-ФЗ «О развитии сельского хозяйства». Она нацелена на обеспечение продовольственной независимости страны, повышение качества сельскохозяйственной продукции, повышение эффективности использования земельных и иных ресурсов,  развитие сельских территорий;
б) балансовый. Для обеспечении пропорциональности в развитии отраслей АПК разрабатывается система балансов АПК.  Она позволяет увязать:
      производство сельскохозяйственной продукции – с материально-техническим оснащением, капитальными вложениями на развитие АПК
     объемы переработки сельскохозяйственной продукции – с мощностями перерабатывающей промышленности, капитальными вложениями на развитие АПК
В сфере АПК разрабатываются балансы:
-  сводные балансы производства и использования основных продуктов АПК (баланс зерна, мяса и т.п.)
- балансы производственных мощностей
- межотраслевой баланс АПК и др.
Основным в системе балансов АПК является баланс зерна. Зерно  - это главная культура сельскохозяйственного производства. Зерновой баланс разрабатывается на сельскохозяйственный год, т.е. с 1 июля текущего года по 1 июля будущего года (от урожая до урожая).

Схема баланса зерна (млн т)
	Ресурсы
	Использование

	Запасы зерна на начало года:
Валовой сбор за сельскохозяйственный год (с июля текущего года по июль будущего года)
Импорт
Разбронирование государственного резерва
	В сельскохозяйственном производстве:
- на семена
- на фураж (корм животным)
Продовольственное потребление
Промышленная переработка (в муку, крупу, на выработку пива, спирта, крахмала и т.п.)
Потери
Экспорт
Запасы на конец года
Пополнение государственного резерва

	Итого поступление зерна
	Итого расходования зерна




Планирование производства продукции АПК определяется потребностями населения страны в продуктах питания в соответствии с научно обоснованными нормами потребления качественной продукции. При этом используются данные прогнозов:
- численности населения, его демографической структуры;
- научно-обоснованные нормы потребления;
- изменения структуры потребления в зависимости от доходов населения и цен на потребительские товары. Например, в период кризиса, когда доходы населения снижаются, на 10-15% снижается потребление шоколада, но зато растет потребление более дешевых кондитерских мучных изделий;
- экспорта и импорта сельскохозяйственной продукции с учетом мировых цен;
в) нормативный. Для расчета потребностей в продукции сельского хозяйства используются рекомендуемые рациональные нормы потребления пищевых продуктов и непродовольственных товаров, получаемых из продукции растениеводства и животноводства, на душу населения. Так, согласно Приказу Министерства здравоохранения РФ № 614 от 19 августа 2016 г. «Об утверждении рекомендаций по рациональным нормам потребления пищевых продуктов, отвечающих современным требованиям здорового питания»,  норма потребления хлеба и хлебопродуктов (макаронных изделий, муки, круп, бобовых) составляет 96 кг в год на 1 человека, картофеля – 90 кг/чел. в год, яйца – 260 шт/год, мясопродукты – 73 кг/год, рыбопродукты  - 22 кг/год, овощи и бахчевые  - 140 кг /год, фрукты – 100 кг/ год.   Также используются нормы затрат семян, кормов, удобрений и т.п.

Тема 6. ПРОГНОЗИРОВАНИЕ И ГОСУДАРСТВЕННОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ ЦЕН И ИНФЛЯЦИИ
6.1 Сущность и виды цен
6.2 Модели прогнозирования цен
6.3 Методы прогнозирования инфляции
6.4 Государственное регулирование цен
6.5 Регулирование цен на зерно в Российской Федерации

6.1 Сущность и виды цен

Цена представляет собой денежное выражение стоимости товара. Однако в любом товарном производстве цены отклоняются от стоимости. 
При директивном планировании отклонения устанавливались в плановом порядке и применялись государством как экономический инструмент планового воздействия на производство, реализацию и использование продукции.
В настоящее время цены складывается под влиянием рынка, а на некоторые товары и услуг они также регулируются государством. 
Виды цен:
-  закупочные -  цены на сельскохозяйственную продукцию, которая реализуется государству и предприятиям. Например, мясокомбинаты закупают мясо у производителей (фермеров, населения) по закупочным ценам;
- цены государственных закупок. Их не следует путать с закупочными ценами. Цены государственных закупок – это цены, по которым государство закупает продукцию (не только сельскохозяйственную) у предприятий, организаций, населения для формирования централизованных государственных фондов. Государственные закупки ведутся для образования государственных фондов стратегически и социально важных товаров (зерна, топлива, хлопка и т.п.).  Например, Министерство сельского хозяйства осуществляет закупку зерна (государственные закупочные интервенции) у организаций по специальным закупочным ценам, когда рыночные цены на зерно падают ниже минимальных расчетных цен, не покрывая даже затраты сельхозпроизводителей. В этом случае, чтобы поддержать аграриев, государство ведет государственные закупки зерна по более высоким закупочным ценам, чем те, которые сложились в это время на рынке;
- оптовые  - цены, по которым производители продукции или посредники реализуют продукцию в больших объемах (оптом), без участия розничных торговых организаций. Реализация по оптовым ценам осуществляется преимущественно путем безналичных расчетов
- розничные – цены, по которым товары реализуются конечным потребителям (населению). По розничным ценам в основном реализуются товары потребительского назначения. Расчеты могут быть в наличной форме, в последнее время все больше распространяется безналичная форма оплаты;
- тарифы – это цены на услуги. Они могут быть оптовыми (например, оптовые тарифы на грузоперевозки), розничные (розничный тариф на одну поездку в общественном транспорте). Тарифы существуют в жилищно-коммунальной сфере (например, тариф на 1 кВт-ч потребленной электроэнергии);
- цены на продукцию строительства. В строительстве действуют специальные сметные цены, они утверждались Государственным комитетом РФ по строительству и жилищно-коммунальному комплексу (Госстрой России), в 2013 года Госстрой был преобразован в Министерство строительства и жилищно-коммунального хозяйства РФ (Минстрой России). В настоящее время действуют ФСЦЦ-2001 (федеральный сборник сметных цен), территориальные сборники сметных цен (ТСЦЦ-2001), федеральные единичные расценки (ФЕР-2001)  и другие сметно-нормативные документы.  Цены в них определены в одном году – год издания сборников, а в последующих годах корректируются на специальный коэффициент. Например, сметные цены из нормативно-сметной базы 2001 года ежегодно корректируются на «прогнозный индекс изменения сметной стоимости», который утверждается Минстроем России, он разный для областей и регионов;
- внешнеторговые цены – цены, по которым осуществляется экспорт и импорт. Планирование и прогнозирование этих цен осуществляется на основе мировых цен и анализа конкурентоспособности отечественной продукции. 
Нижнюю границу цены, как правило, формируют издержки  производства, так как производителю нужно возместить собственные затраты на производство продукции.

6.2 Модели прогнозирования цен

Формирование цен производится с ориентацией на:
-  спрос, при этом производственные затраты рассматриваются как ограничительный фактор.
- конкуренцию. Производитель исходит исключительно из конкуренции, устанавливая цены на свои товары чуть выше или чуть ниже уровня цен на товары ближайшего или крупнейшего конкурента;
- нахождение равновесия между издержками производства и состоянием рынка. Этот метод представляет собой сочетание рассмотренных выше методов определения цен с ориентацией на издержки, спрос и конкуренцию.
При прогнозировании индексов цен в качестве важнейших факторов целесообразно учитывать:
 -  изменение цен на импортируемые энергоносители, сырье;
- изменение курса национальной валюты;
- изменение заработной платы и амортизации под влиянием инфляционных процессов
- изменение ставок налогов;
- динамику процентных ставок за кредит.
Прогнозирование цен осуществляется на основе:
1) индексов цен. Рассчитывают индексы:
- оптовых цен. Для этого учитывают данные об изменении цен на ресурсы, заработной платы, ставок налогов и других статей затрат;
- потребительских цен, основываются на расчете стоимости фиксированного набора товаров и услуг, которые потребляются населением;
- экспортных(импортных) цен
- индекс цен (дефлятор) ВВП (ВНП) – характеризует общее изменение цен
2) модели межотраслевого баланса. При решении задачи прогнозирования цен используются первый и третий квадранты межотраслевого баланса, разрабатываемого в СНС.
3) динамической макромодели рыночного ценообразования. Она базируется на динамических моделях расчета макропоказателей (валового продукта, капиталоемкости валового продукта и др.) и расчетах уровня цен в зависимости от спроса и предложения.
4) регрессионных моделей. Данные модели позволяют рассчитать индекс цен  в зависимости от влияющих факторов, т.е. формируется многофакторная модель, где индекс цен выступает как функция от факторов .

6.3 Методы прогнозирования инфляции

Под инфляцией в общем виде понимают обесценение бумажных денег, которые перестают быть обеспеченными товарами. Но сегодня это более сложное явление, связанное с диспропорциями в развитии отраслей народного хозяйства, несбалансированностью спроса и предложения, что выражается в росте цен.
Виды инфляции:
- умеренная (рост цен до 10% в год);
- галопирующая (рост цен – десятки процентов в год);
- гиперинфляция (рост цен – сотни процентов в год).
Также важно выделять инфляцию:
- спроса, когда денежные доходы растут быстрее, чем количество товаров, в этом случае покупательская способность населения растет, а товаров меньше, чем нужно, возникает дефицит товаров, а он и ведет к росту цен на дефицитные товары, а значит, к инфляции. Это классический вариант инфляции;
- предложения. Происходит, когда производитель вынужден поднимать цены под влиянием роста закупочных цен на сырье (в том числе и за счет роста курса доллара и евро, других валют), стоимости электроэнергии, тарифов на грузоперевозки, роста налогов и сборов, затрат на оплату труда и т.п.
Способы прогнозирования инфляции:
1) на основе индекса потребительских цен (IПЦ):



2) расчета коэффициента скрытой инфляции (КСИ), который отражает неудовлетворенный спрос:



где   JД – индекс денежных доходов населения;
JТО – индекс товарооборота товаров и услуг.
В случае, если коэффициент скрытой инфляции выше 1, это означает скрытую инфляцию, и тогда индекс инфляции JИ с учетом неудовлетворенного спроса можно рассчитать следующим образом:



3) на основании индексов дохода, расхода и цен:


где   Jр – индекс расходов.
Если Jд = Jр,  то JИ = IПЦ, т.е. если расходы растут только в соответствии с доходами, то инфляция целиком определяется динамикой цен.
Если Jp < Jд, то помимо цен на инфляцию влияет формирование избыточных (нереализуемых) доходов. 
Если Jpc > Jд, то инфляция будет меньше, чем рост цен.

Этот метод является приближенным. Главное его достоинство —наличие информации в государственных статистических органах: баланса денежных доходов н расходов населения и других данных.
4) на основании изменения денежной массы. Исходя из классического уравнения денежного обмена (Мд∙V = P∙Q), уровень цен определяется так:



где   Р — уровень цен; 
МД — денежная масса; 
V — скорость денежного обращения; 
Q — количество реальных товаров и услуг.
Следовательно, индекс роста цен Jр можно представить как соотношение индексов денежной массы Jм, скорости денежного обращения Jм реального ВВП Jq:


5) на основе многофакторных моделей с применением корреляционно-регрессионного метода, позволяющего установить наличие корреляционной связи между прогнозируемой инфляцией и влияющими на нее факторами (изменение валютного курса, рост денежной массы, изменение ключевой ставки ЦБ РФ и др.)

6.4 Государственное регулирование цен

Государственное регулирование цен осуществляется:
- в отраслях, где нельзя создать конкурентную среду, и поэтому в них действуют естественные монополии: энергетика, железнодорожный транспорт, жилищно-коммунальное хозяйство и др.;
- на стратегически и социально значимые товары (например, на зерно).
Методы государственного регулирования цен могут быть:
а)  прямые:
     - «замораживание» цен – при высокой инфляции в стране запрещается повышать цены;
     - фиксация цен и тарифов – устанавливается верхний предел цен;
     -  установление предельных цен – устанавливается верхний и нижний предел цен;
     - установление предельного норматива рентабельности. Например, на в нашей стране была установлена предельная норма рентабельности услуг ЖКХ, в результате имело место искусственное «раздувание»  тарифов ЖКХ;
     - установление предельных (максимальных) размеров торговых наценок, надбавок, обычно реализуется на отдельной территории, тогда цены регулируются органами местной власти (если это не противоречит законодательству);
     - предельный уровень котировальных цен – для биржевой торговли с участием органов государственной власти;
     - декларирование цен – устанавливается на отдельные виды товаров (например,  на сигареты), тогда те, кто производит и реализует такие товары, предоставляет в государственные органы декларацию по ценам;
     - установление рекомендуемого уровня цен. Для тех, кто превысит рекомендуемый уровень цен, могут быть применены повышенные налоговые ставки и другие санкции.
б) косвенные: развитие свободной конкуренции, использование экспортных/импортных тарифов и пошлин, привлечение государственных инвестиций, стимулирование производства потребительских товаров и услуг.
6.5 Регулирование цен на зерно в Российской Федерации

Поскольку зерно является основным сельскохозяйственным продуктом, а его запасы имеют стратегическое значение, обеспечивая продовольственную безопасность страны, но в нашей стране действует система государственного регулирования цен на зерно путем осуществления государственных закупочных и товарных интервенций, залоговых операций на рынке зерна. Их суть в следующем. 
При снижении цен на зерно ниже минимальных расчетных государство осуществляет зерновые интервенции – закупки зерна у сельскохозяйственных товаропроизводителей (в том числе на биржевых торгах) либо залоговые операции. В основе залога лежит опционный контракт, дающий право на поставку определенного количества зерна на уполномоченные (сертифицированные) элеваторы, отобранные на конкурсной основе. Цены государственных закупок в это случае выше, чем рыночные. Это позволяет поддержать сельхозпроизводителей, поскольку они могут продать продукцию по более высокой цене, покрывающей их затраты и позволяющей получить прибыль. 
Если же, наоборот, цены на зерно превысили максимальные расчетные цены, то это может привести к росту цен на хлеб, макаронные изделия и другие социально значимые товары. Рост цен на зерно может быть при неурожае, когда объемы зерна меньше, чем потребности населения. Чтобы отрегулировать (снизить) слишком высокие цены на зерно, государство проводит обратную операцию – товарные интервенции. Это означает, что государство реализует (в том числе и на биржевых торгах)  ранее закупленное зерно. Увеличение предложения снижает цены на зерно. 
Предельные уровни минимальных и максимальных цен на зерно для проведения соответственно закупочных и товарных интервенций определяются Минсельхозом России, который разрабатывает в этих целях прогнозный баланс спроса и предложения зерна по видам, а также ведет мониторинг цен на зерновом рынке.
Проведение государственных закупочных и товарных интервенций, размещение товаров интервенционного фонда и организация их количественной и качественной сохранности осуществляются государственным агентом, отобранным на конкурсной основе Минсельхозом России. Агенту компенсируются расходы по содержанию интервенционного фонда и выплачивается комиссионное вознаграждение в размере до 1,4% стоимости закупленной или проданной продукции при проведении закупочных и товарных интервенций и до 0,1% стоимости хранимой продукции ежемесячно.
Продукция интервенционного фонда размещается в организациях (элеваторах), отобранных по конкурсу Минсельхозом России на основании договоров, заключенных с ними агентом.

Тема 7. ПРОГНОЗИРОВАНИЕ ТРУДОВЫХ РЕСУРСОВ И ЗАНЯТОСТИ НАСЕЛЕНИЯ
7.1. Состав трудовых ресурсов и социальных групп
7.2. Прогнозирование рынка труда и трудовых ресурсов
7.3 Планирование занятости, сводный баланс трудовых ресурсов 

7.1. Состав трудовых ресурсов и социальных групп

Трудовые ресурсы – это часть населения, которая в силу совокупности физических способностей, специальных знаний и опыта может участвовать в создании материальных благ или трудиться в сфере услуг.
Трудоспособным признается население в пределах трудоспособного возраста, эти пределы устанавливаются государством. В Российской Федерации трудоспособный возраст для мужчин составляет 49 лет (от 16 до 65 лет), а для женщин - 44 года (от 16 до 60 лет).
В состав трудовых ресурсов включаются:
– трудоспособное население в трудоспособном возрасте (за исключением неработающих инвалидов I и II групп);
– работающие подростки (до 16 лет);
– население старше рабочего возраста, принимающее участие в общественном производстве (работающие пенсионеры).
- лица, перешедшие на пенсию на льготных условиях раньше установленного в общем порядке рабочего возраста.
В зависимости от отношения к трудовой деятельности в сос­таве трудовых ресурсов выделяются следующие категории:
- занятые в общественном производстве;
- занятые индивидуальной трудовой деятельностью;
- находящиеся на учебе с отрывом от производства;
- занятые в домашнем и личном подсобном хозяйстве;
- военнослужащие.
При изучении трудовых ресурсов они классифицируются по возрасту следующим образом:
- молодежь в возрасте 16—29 лет; 
- лица от 30 до 49 лет; 
- лица предпенсионного возраста (мужчины 50—64 лет, женщины 50—59 лет); 
- лица пенсионного возраста (мужчины 65 лет и старше, женщины 60 лет и старше).
По уровню образования трудовые ресурсы делятся:
- по уровням общего, специального и высшего образования;
- по уровням образования в социальных группах.
В нашей стране принята следующая классификация социальных групп:
1. Рабочий класс: 
- средне-образованные (наиболее массовый тип); 
- рабочие (берут от государства больше, чем дают). 
2. Крестьянство: 
- сельские рабочие; 
- фермеры; 
- колхозники. 
3. Интеллигенция; 
4. Военнослужащие; 
5. Предприниматели; 
6. Крупные хозяйственные руководители; 
7. Государственные и партийные работники; 
8. Высшее политическое руководство; 
9. Прочие (студенты, пенсионеры, деклассированные элементы, бомжи, священнослужители).
Западная модель классификации (на примере США) включает семь статусных групп:
1. "Высший высший класс" - главные управляющие общенациональных компаний, совладельцы престижных юридических фирм, высшие военные чины, федеральные судьи, архиепископы, биржевики, медицинские светила, известные архитекторы, артисты; 
2. "Высший класс" - главные управляющие средних фирм, инженер-механик, газетные издатели, врачи с частной практикой, практикующий юрист, преподаватель колледжа; 
3. "Высший средний класс" - банковские кассиры, преподаватели муниципальных колледжей, управляющие среднего звена, учителя средней школы; 
4. "Средний средний класс" - банковские служащие, дантисты, учителя начальных школ, начальники смен на предприятиях, служащие страховых компаний, управляющие крупных магазинов; 
5. "Низший средний класс" - автомеханики, парикмахеры, бармены, продавцы, служащие отелей, квалифицированные работники, работники почты, полицейские, водители грузовиков; 
6. "Средний низший класс" - таксисты, среднеквалифицированные рабочие, бензозаправщики, официанты, швейцары; 
7. "Низший низший класс" - домашняя прислуга, садовники, привратники, мусорщики.

7.2. Прогнозирование рынка труда и трудовых ресурсов

Прогнозирование рынка труда предполагает:
а)  прогнозирование предложения рабочей силы (трудовых ресурсов). Предложение рабочей силы (П) определяется по формуле:
П=З+N*Kд ,
где    З– реально существующая занятость;
N– численность официально зарегистрированных безработных;

Kд – коэффициент досчёта, характеризующий соотношение между фактически существующим числом безработных и числом обратившихся в службу занятости. 
б) прогнозирование спроса на трудовые ресурсы (рабочие места), спрос (С) определяется по формуле;
С=З+В,
где     З– реально существующая занятость;
В – вакансии (количество свободных) рабочих мест.
Объектами прогнозирования рынка труда являются:
1.Трудовые ресурсы в целом (или население в трудоспособном возрасте).
2. Отдельные составные части трудовых ресурсов:
а) незанятое население (безработные);
б) занятое население;
в) экономически неактивное население (лица, обучающиеся с отрывом от производства; лица, занятые в домашнем, личном подсобном хозяйстве, а также лица, не желающие заниматься общественным трудом).
3. Число рабочих мест. Прогнозируется по формуле баланса рабочих мест:

РМк=РМн-РМв+РМвв,

где     РМк – количество рабочих мест на конец прогнозируемого периода,
РМн – количество рабочих мест на начало прогнозируемого периода,
РМв – выбытие рабочих мест в прогнозируемом периоде по различным причинам;
РМвв – прирост рабочих мест в прогнозируемом периоде.
Процесс прогнозирования включает следующие этапы:
1) анализ состава трудовых ресурсов, степени их использования, возможностей и источников пополнения, трудоустройства;
2) выявление факторов, воздействующих на величину и состав трудовых ресурсов;
3) расчет перспективной численности (Чt) и структуры населения, выполняется по формуле

Чt = Чб + Кр0 ∙ Чб  - Кc0 ∙ Чб

где      Чб — численность населения в базисном периоде; 
Кр0 — ожидаемый коэффициент рождаемости; 
Кс0 — ожидаемый коэффициент смертности.
Прогнозные расчеты структуры населения осуществляются методом передвижки возрастов: на определенный момент времени (на дату последней переписи населения) фиксируется сложившаяся структура населения, т.е. распределение населения по полу, возрасту, семейному состоянию и т.д. В расчетном периоде эта структура изменяется под влиянием изменения коэффициентов рождаемости, смертности, миграционных процессов и других факторов, влияние которых учитывается в прогнозе с помощью коэффициентов передвижки. Численность той или иной группы населения на данный период умножается на указанные коэффициенты. Полученный результат "передвигается" в следующий период и таким образом одновременно учитываются как переменные, так и чисто структурные изменения.
4) расчет показателей формирования трудовых ресурсов;
5) расчет численности работников, занятых в отраслях материального производства и непроизводственной сфере.

7.3 Планирование занятости, сводный баланс трудовых ресурсов 

Сводный баланс трудовых ресурсов характеризует наличие трудовых ресурсов, их использование и миграционные процессы. Он разрабатывается в целом по стране и регионам на всех этапах прогнозирования и планирования.
Баланс представляет собой таблицу, состоящую из двух разделов. В первом разделе отражаются трудовые ресурсы и их состав, во втором — распределение трудовых ресурсов по видам занятости, сферам и отраслям народного хозяйства, формам собственности. На его основе определяется количество безработных и уровень безработицы. 

Схема сводного баланса трудовых ресурсов
	Трудовые ресурсы
	Распределение трудовых ресурсов

	1. Трудовые ресурсы:
- трудоспособное население в трудоспособном возрасте:
- лица за пределами трудоспособного возраста (работающие подростки до 16 лет, работающие пенсионеры)
- граждане, занятые в другом государстве
- беженцы, вынужденные переселенцы 
	2. Экономически активное население:
2.1 занятые в общественном производстве:
    а) в отраслях материального производства:
        - промышленность
        - строительство 
        - сельское хозяйство
        - грузовой транспорт и т.п.
   б)  в отраслях нематериального производства:
        - торговля
        - финансы
        - охрана общественного порядка
        - органы государственного управления
        - культура и искусство и т.п.    
2.2 безработные (желающие работать)   

	
	3. Экономически неактивное население в трудоспособном возрасте
Учащиеся старше 16 лет, обучающиеся с отрывом от производства
Занятые в домашнем хозяйстве



Составление баланса начинается с формирования первого раздела — определения трудовых ресурсов. Рассчитывается численность трудоспособного населения в трудоспособном возрасте в прогнозируемом периоде (без учета неработающих инвалидов I и II групп и лиц, получающих пенсию на льготных условиях). Расчет можно производить по формуле

Чтt = Чнt ∙ kтt

где  Чтt — численность трудоспособного населения в трудоспособном возрасте в t-м прогнозируемом периоде; 
Чнt — численность населения в t-м периоде; 
kтt — коэффициент, характеризующий долю трудоспособного населения в трудоспособном возрасте в общей численности населения в t-м периоде.
На основе данных сводного баланса трудовых ресурсов про­изводятся расчеты числа безработных и уровня безработицы в прогнозируемом периоде.
Прогноз количества безработных в определенном периоде Чбезр осуществляется по формуле

Чбезр t = Чтt – ЧЭА t – Чуч t – ЧДХ t

где     ЧЭА t – численность экономически активного населения	
Чуч t –численность учащихся в возрасте 16 лет и старше, обучающихся с отрывом от производства в t-м периоде; 
ЧДХ t — численность занятых в домашнем хозяйстве в t-м периоде.
На основании баланса трудовых ресурсов рассчитываются показатели:
а)  уровень безработицы (Уб):



б) степень экономической активности (Уэа ) трудоспособного населения:




Считается нормальным уровень безработицы 4-6% от всего трудоспособного населения, так как всегда есть люди, находящиеся в поиске работы по причине переезда в другой город, закрытия предприятия, поиска лучших условий труда и т.п.




Тема 8. ПРОГНОЗИРОВАНИЕ УРОВНЯ ЖИЗНИ НАСЕЛЕНИЯ
8.1. Факторы и показатели уровня жизни населения
8.2. Баланс денежных доходов и расходов населения
8.3 Социальные нормативы и минимальный потребительский бюджет
8.4. ИРЧП (индекс развития человеческого потенциала) как интегральный показатель уровня жизни населения

8.1. Факторы и показатели уровня жизни населения

Целью социальной политики государства является: 
- Улучшение материального положения и деловой жизни населения;
- Обеспечения эффективной занятости населения;
- Обеспечения конституционных прав граждан в области социальной защиты, образования, охрана здоровья, культура;
- Экономически активному населению создаются условия для развития предприимчивости и деловой инициативы;
- Повышения уровня  социальной защищенности, индексация пенсий с учетом роста потребительских цен;
Обобщающим показателем социального развития является уровень жизни населения, отражающий степень удовлетворения материальных и духовных потребностей человека. Повышения уровня жизни населения является основой экономического развития и разработки системы социальных прогнозов.
Выделяются 3 группы факторов повышения уровня жизни человека.
Первая группа охватывает материальные целевые поддержания жизнедеятельности людей, питания, одежда, жилье, повседневные предметы домашнего обихода и др. предмета быта. Основные проблемы здесь - это улучшения структуры питания за счет увеличения потребления более ценимых продуктов питания: мяса, молочные продукты, яиц, фруктов и др., а также удовлетворения потребности в жилье, товаров длительного пользования.
Вторая группа факторов связана с потребностями в медицинском обслуживании, в поддержании здоровья. Это предполагает развитие здравоохранения, создание условий активного отдыха, охрану окружающей среды.
Третья группа факторов включает совершенствование и всестороннее развитие социального, культурного и духовного мира человека, удовлетворение потребностей творчества, самоутверждения.
При планировании уровня жизни народа рассчитывается комплекс натуральных и стоимостных показателей:
- коэффициентов рождаемости, смертности, естественного прироста  населения в целом и в его отдельных социальных группах;
- состояние здоровья и его изменения по населению в целом и отдельным   социальным группам (продолжительность жизни, заболеваемость);
- занятость (уровень безработицы, квалификация, продолжительность рабочей недели и т. п.);
- удовлетворение потребностей в развитии личности (распределение населения по уровню образования, доля средств, расходуемых на образование и культуру в фонде потребления и государственном бюджете);
- состояние окружающей среды;
- фонд потребления;
- общий объем потребления населением благ и услуг;
- сбережения населения.
Используются относительные или удельные показатели:
- средняя заработная плата рабочих и служащих;
- средний размер пенсий и стипендий;
- совокупный денежный доход на душу населения;
- жилая площадь на одного члена семьи;
- расходы здравоохранения на душу населения;
- расходы на образования на одного обучающегося и т п.
Рассчитываются показатели, отражающие качественные стороны удовлетворения потребностей:
- потребление важных продуктов питания на душу населения, калорийность,
- доля благоустроенных квартир и т. д. 
Важнейший обобщающий показатели - доходы населения. Их величина определяется размерами национального дохода и его деление на необходимый и прибавочный продукт. Доходы населения делятся на номинальные и реальные.
Номинальный доход определяется как сумма денежных натуральных доходов и косвенных. Основной частью номинальных доходов являться денежные доходы. Выделяются 3 источника денежных доходов:
- зарплата;
- доходы от собственности, 
- социальные выплаты (пенсии, пособия, стипендия).
Реальные доходы населения определяются как разница между номинальными доходами и суммой налога и других обязательств.

Реальный доход  = Номинальный доход - Налоги и прочие обязательства

Например, 

Реальный доход слесаря Иванова П.П. = Заработная плата – НДФЛ - Алименты

Можно выделить 4 уровня жизни населения:
1. Достаток (пользование благами, обеспечивающими всестороннее развития человека);
2. Нормальный уровень (рациональное потребление по научно обеспечение нормами, обеспечивающим человеку восстановление его физиологических и интеллектуальных сил)
3.  Бедность (потребление благ на уровне сохранения работоспособности, низшая граница воспроизводства рабочей силы);
4.  Нищета (минимально допустимый по биологическим критериям набор благ и услуг, потребление, которых лишь позволяет поддерживать жизнеспособность человека).

8.2 Баланс денежных доходов и расходов населения

Уровень жизни (благосостояние) - это обеспеченность население необходимыми материальными благами и услугами, достигнутый уровень их потребления и степень удовлетворения разумных (рациональных) потребностей.
Денежная оценка благ и услуг, фактически потребляемых в среднем домохозяйстве в течение определенного промежутка времени представляет собой стоимость жизни.
В широком смысле понятие «уровень жизни населения» включает еще условия жизни, труда, занятость, быта и досуга, его здоровья, образования, природную среду обитания. Это понятие чаще называют качеством жизни.
При прогнозных и плановых расчетах используется баланс денежных доходов и расходов населения.

Схема баланса доходов и расходов
	Доходы
	Расходы и сбережения

	1. Оплата труда
2. Доходы рабочих и служащих от предприятий и организаций кроме оплаты труда.
3. Дивиденды
4. Поступления от продажи продуктов сельского хозяйства
5. Пенсии и пособия
6. Стипендии
7. Поступления из финансовой сферы, в том числе:
1) Страховые возмещения;
2) Ссуды на индивидуальное жилищное строительство;
3) Изменения задолженности по ссудам, выданным на потребительские цели;
4) Проценты по вкладам;
5) Выигрыши и погашение по займам;
6) Выигрыши по лотереям;
7) Изменение задолженности населения по покупке товаров в кредит;
8) Возмещение ущерба репрессированных граждан;
8. Прочие поступления (от продажи вещей через комиссионные магазины, от продажи металлолома и утильсырья);
9. Деньги, полученные по переводам.
	1. Покупка товаров и оплата услуг;
2. Обязательные платежи и добровольные взносы (налоги и сборы, платежи по страхованию, проценты за товарный кредит, возврат ссуд, покупка лотерейных билетов);
3. Прирост сбережений во вкладах и ценных бумагах:
1) Прирост вкладов в учреждения сбербанка и коммерческих банков;
2) Приобретение облигаций Росс. внутреннего займа и Государственного сберегательного займа;
3) Приобретение сертификатов РФ и акций предприятий;
4. Покупка жилых помещений.
5. Расходы населения на приобретение иностранной валюты;
6. Деньги, отосланные по переводам.

	Всего денежных доходов
	Всего денежных расходов

	Превышение расходов над доходами
	Превышение доходов над расходами

	Баланс
	Баланс



Балансы денежных доходов и расходов разрабатываются и по социальным группам и отражают дифференциацию населения. Балансы денежных доходов и расходов населения используются для регулирования денежного обращения, прогнозирования объема розничной торговли, для исчисления покупательных фондов населения.

8.3 Социальные нормативы и минимальный потребительский бюджет.

При прогнозировании уровня жизни населения используют социальные нормативы и минимальный потребительский бюджет.
Социальные нормативы - научно обоснованные ориентиры направленности социальных процессов в обществе.
Различают социальные нормативы:
-  развития материальной базы социальной сферы, 
- доходов и расходов населения, 
- социального обеспечения и обслуживания, 
- потребления материальных благ и платных услуг, 
- состояния и охраны окружающей среды, 
- потребительского бюджета и др.
Кроме того, к основным социальным нормативам относятся: 
- минимальная заработная плата и пособие по временной нетрудоспособности, 
- минимальные трудовые и социальные пенсии для пожилых и нетрудоспособных граждан, инвалидов и т.д.
В совокупности они образуют систему минимальных социальных гарантий как обязанность государства обеспечить гражданам минимальные размеры оплаты труда и трудовой пенсии, минимальный набор общедоступных и бесплатных услуг в области образования, здравоохранения, культуры.
Кроме того, рассматривается такой показатель как прожиточный минимум, который определяет уровень бедности. Прожиточный минимум – показатель абсолютного измерения низких доходов населения, обеспечивающих потребление важнейших благ и услуг на минимально допустимом уровне.
Он выражается в 2-х видах:
1. Социальный;
2. Физиологический.
Социальный прожиточный минимум обеспечивает минимальные нормы удовлетворения физиологических, духовных и социальных потребностей. Это совокупность товаров, услуг, в стоимостном выражении, которое общество признает необходимыми для сохранения приемлемого уровня жизни.
Физиологический прожиточный минимум рассчитан на удовлетворение только главных физиологических потребностей и оплату услуг (практически без приобретения одежды, обуви и др. непродовольственных товаров).
Для расчета прожиточного минимума используется несколько методов:
1. Стратегический – прожиточный минимум устанавливается на уровне доходов, которые получают 10-20% малоимущих граждан страны.
2. Нормативный – определяется по фактической стоимости потребительских товаров и услуг, входящих в потребительскую корзину.
3. Комбинированный (нормативно-статистический). Питание определяется по нормативам, а остальное по его доле в общих расходах.
4. Субъективный – на основе социологических опросов о необходимом минимальном доходе.
5. Ресурсный – исходит из возможности экономики обеспечить прожиточный минимум.
6. Медианный.
7. Метод условных расчетов.
8. Социальный минимум.

Пример применения нормативного метода
31 марта 2006 года был принят федеральный закон №44-ФЗ «О потребительской корзине в целом по Российской Федерации» (он действует до сих пор), который установил потребительскую корзину, в которую вошли три группы товаров и услуг:
1) продовольственные товары: хлебные продукты и макаронные изделия, крупы, бобовые, картофель, овощи и бахчевые, фрукты свежие, сахар и кондитерские изделия, мясо- и рыбопродукты, молоко и молокопродукты, яйца, жиры, прочие продукты;
2) Непродовольственные товары: пальто, костюмы и платья, белье, чулки и носки, головные уборы и галантерейные изделия, обувь, товары для школы и письма, постельное белье, товары культурно-бытового и хозяйственного назначения, предметы первой необходимости, санитарии и лекарства;
3) Услуги: жилье, центральное отопление, холодное и горячее водоснабжение и водоотведение, газоснабжение, электроэнергия, транспорт, услуги культуры.
Пример норм потребительской корзины (нормы даны на 1 взрослого (трудоспособного) человека в  год):
- картофель – 107,6 кг; 
- яйца -200 шт;
- мясо – 37,2 кг в год;
- обувь (вся - и зимняя, и летняя) – 6 пар на 3,2года;
- белье – 9 штук на 2,4 года
- электроэнергия – 50 кВт ∙ ч в месяц.
При расчете потребительской корзины объемы потребления товаров или услуг по нормативу умножаются на текущие цены, суммируются, и получается стоимость потребительской корзины. 
Непосредственное отношение к уровню жизни имеет потребительский бюджет, суммирующий нормативы потребления населением материальных благ и услуг. Различают минимальный и рациональный потребительские бюджеты.

8.4 ИРЧП (индекс развития человеческого потенциала) как интегральный показатель уровня жизни населения

Для характеристики уровня жизни населения необходим интегральный показатель, который бы позволил проследить динамику изменения уровня жизни и международное сравнение этого показателя.
Длительное время для этого использовались главным образом демографические показатели - ожидаемая продолжительность предстоящей жизни населения, уровень младенческой смертности и экономические показатели: ВВП на душу населения, индекс потребительских цен.
Однако развитие мирового сообщества показало, что экономический рост не всегда сопровождаются позитивными социальными последствиями, проявляющимися в создании благоприятных условий для повышения уровня образования населения, доступности услуг здравоохранения, развитие физкультуры и спорта, сокращение рынка безработицы и т.п.
Поэтому постепенно сформировалась и продолжает развиваться система показателей уровня жизни населения, содержащие демографические и социально-экономические показатели.
В последние годы интегральным показателем обобщающим уровень развития и используемым при международных и региональных сопоставлениях, является индекс развития человеческого потенциала ИРЧП, предложенный в качестве основного показателя, по которому ранжируются страны мирового сообщества и определяется рейтинг страны.
Согласно концепции экспертов «Программы развития ООН», развитие человеческого потенциала представляет собой процесс расширения возможностей для выбора личности и достижения повышения уровня благосостояния людей. В рамках данного подхода наибольшее внимание уделяется основным возможностям, при отсутствии которых люди лишаются многих жизненных перспектив: вести долгую и здоровую жизнь, приобретать знания, иметь доступ к ресурсам, требуемым для поддержания достойного образа жизни. 
ИРЧП отражает 3 ведущих фактора жизни:
- долголетие;
- образованность;
- доход.
Каждому из этих факторов присущ определенный набор показателей.
Долголетие представляет собой способность личности прожить долгую и здоровую жизнь, измеряемую показателем ожидаемой продолжительностью предстоящей жизни (определяемым по демографическим таблицам смертности).
Уровень образования характеризуется следующими показателями: 
- грамотность взрослого населения (в % от общего числа населения)
- совокупный индекс числа поступающих в учебные заведения, которые дают обобщающую характеристику достигнутого уровня образования. 
Доход оценивается показателем ВВП на душу населения в паритетах покупательной способности валют (паритет показателя способности - соотношение национальных денежных единиц по их покупательной силе).
По каждой компоненте определяется отдельный индекс:
- индекс ожидаемой жизни;
- индекс достигнутого уровня образования;
-  индекс ВВП на душу населения.
При построении отдельных индексов наряду со значением фактического уровня показателей используются фиксированные минимальные и максимальные значения.
Отдельный индекс определяется:
факт – min
  мax - min

                                           I = 
	

где факт, min и max - фактические, минимальные и максимальные значения показателя.
При определении индекса продолжительности предстоящей жизни в качестве max значения принят возраст 85 лет, min - 25. Для индекса уровня образования населения, соответственно - 100% и 0, для индекса среднедушевого реального ВВП - 40000 долларов США и 100 долларов.
Например, I продолжительности жизни = 75-25 = 50 = 0,83
	85-25     60

Таким образом, ИРЧП включает три компонента и определяется как средняя арифметическая из трех индексов.
Величина индекса изменяется от 0 до 1, при этом, чем ближе она к единице, тем выше развитие человеческого потенциала и короче путь, который надо пройти стране к достижению социально значимых ориентиров.

Пример расчета  ИРЧП дл Турции.
1. Расчет индекса продолжительности жизни.
Средняя продолжительность жизни в Турции составила в 2005 году 71,4 года. Тогда индекс продолжительности жизни равен:



Индекс продолжительности жизни = 
2. Расчет индекс образования

В 2005 году в Турции уровень грамотности взрослого населения составил 81,4%, а валовая доля поступивших в учебные заведения -  68,7%. Тогда:


Индекс грамотности взрослого населения 


Индекс поступивших в учебные заведения =  

Индекс образования = 2/3 индекса грамотности + 1/3 Индекса поступивших

 Индекс образования = 2/3 ∙ 0,874 + 1/3 ∙ 0,687 = 0,812

3. Расчет индекса дохода (индекса ВВП)
Показатель ВВП на душу населения в Турции в 2005 году равнялся 8704 долл.США



Индекс дохода = 

4. Расчет интегрального индекса ИРЧП

Интегральный индекс рассчитывается как среднее арифметическое трех индексов::




ИРЧП выше 0,8 – страны с высоким уровнем развития
ИРЧП от 0,5 до 0,8 – страны со средним уровнем развития
ИРЧП меньше 0,5 – страны с низким уровнем развития

Классификация стран по ИРЧП в 2011 году.
1. Норвегия – 0,943
2. Австралия – 0,929
3. Нидерланды – 0,910
4. США – 0,910
5. Новая Зеландия – 0,908
6. Канада – 0,908
7. Ирландия – 0,908
…
61. Малайзия
62.Тринидад и Тобаго
63. Кувейт
64. Ливия
65. Беларусь
66. Россия
67. Гренада
68. Казахстан
69. Коста-Рика
70 .Албания

Россия.  По индексу уровня образования мы приближаемся к развитым странам, но по остальным позициям - на уровне развивающихся стран. 

Тема 9. СИСТЕМА СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО ПРОГНОЗИРОВАНИЯ В РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ 
9.1 Сущность государственного прогнозирования социально-экономического развития страны
9.2 Технология государственного социально-экономического прогнозирования
9.3 Участники процесса государственного прогнозирования

9.1 Сущность государственного прогнозирования социально-экономического развития страны

В нашей стране сложилась следующая система государственных прогнозов социально-экономического развития:
1) Государственные прогнозы на долгосрочную, среднесрочную и краткосрочную перспективы;
2) Единая концепция социально-экономического развития как система представлений о целях, приоритетах развития, средствах достижения целей;
3) Программа социально-экономического страны – конкретная система целевых показателей, которых необходимо достичь, средства и способы достижения  целевых значений показателей.
Для разработки государственного прогноза развития проводится анализ:
- демографической ситуации;
- накопленного национального богатства;
- социальной структуры общества;
- внешнеэкономической деятельности;
- научно-технического потенциала;
- состояния природных ресурсов. 
Прогноз социально-экономического развития страны разрабатывается в нескольких вариантах (сценариях). Укрупненно он состоит из разделов:
1) прогнозные макроэкономические показатели (сводный раздел): ВВП, национальный доход, объем выпуска продукции, объем основных фондов, темпы инфляции, трудовые ресурсы и т.п.;
2) отраслевые прогнозы: размер спроса на продукцию каждой отрасли и возможности каждой отрасли по выпуску продукции (размер предложения по отрасли);
3) региональные прогнозы. Выделаются проблемные, развивающиеся и развитые регионы. Прогнозируются суммы налоговых и неналоговых, которые могут быть получены каждым регионом, а также суммы, которые можно направить на поддержку проблемных (дотационных) регионов;
4) прогноз социального развития и уровня жизни населения (прогноз среднедушевых доходов населения, обеспеченности жильем (например, средняя жилая площадь на 1 чел), медицинской помощью т т.п.);
5) прогноз воспроизводства основных фондов и инвестиций;
6) прогноз трудовых ресурсов и занятости;
7) прогноз научно-технического прогресса и его влияния на уровень жизни страны
8) прогноз использования природных ресурсов
9) прогноз внешнеэкономических связей и условий – прогноз экспорта и импорта, показателей платежного баланса страны

9.2 Технология государственного социально-экономического прогнозирования

Государственные прогнозы разрабатываются:
- на долгосрочную перспективу – на период более пяти лет. Например, в 2011 году более 1000 экспертов под руководством Государственного университета - Высшей школы экономики и Российской академии народного хозяйства и госслужбы разработали Концепцию долгосрочного развития России до 2020 года. Министерством экономического развития РФ в 2013 году разработан «Прогноз долгосрочного социально-экономического развития Российской Федерации на период до 2030 года», размещен на сайте министерства, хотя текст этого документа не был официально опубликован (http://economy.gov.ru/minec/activity/sections/macro/prognoz/doc20130325_06). На основании прогноза развития до 203 года разработана и утверждена Распоряжением Правительства РФ от 07 июля 2017 года «Стратегия развития сельскохозяйственного машиностроения России на период до 2030 года», ее цель - достижение российскими производителями сельхозтехники доли на внутреннем рынке не ниже 80% и доли экспортных поставок не ниже 50% от величины отгрузок на внутренний рынок". Также в нашей стране разрабатываются другие стратегии развития отраслей, основанные на прогнозах развития страны до 2020 и 2030 года;
- на среднесрочную перспективу –на срок от 3 до 5 лет, при этом ежегодно прогнозы корректируются. Прогнозы основываются на посланиях Президента РФ, где задается общее направление развития.  Программы развития страны на среднесрочную перспективу разрабатываются Правительством РФ, официально представляются в Совет Федерации и Государственную Думу на рассмотрение и утверждение;
- на краткосрочную перспективу – ежегодно, вместе с проектом Федерального бюджета на следующий год. Разрабатываются Минэкономразвития РФ. Основывается на ежегодном послании Президента РФ, в котором есть специальный раздел, где выделены задачи на предстоящий год. Для разработки прогнозов на будущий год используются официальные данные Федеральной службы государственной статистики и Центрального банка РФ о достигнутых результатах развития, они публикуются ежемесячно.
Годовой прогноз разрабатывается Министерством эконмического развития РФ в три этапа:
1) Разработка сценариев развития экономики РФ;
2) Разработка прогноза (осуществляется Министерство экономического развития совместно с Министерством финансов, Центральным банком) и представление его в Правительство РФ на рассмотрение. Исходные данные для прогноза предоставляют федеральные и региональные органы исполнительной власти (например, Федеральное агентство по промышленности, Федеральная служба по оборонному заказу и т.п., областные и краевые администрации и т.п.).
3) После внесения предложений Правительством РФ прогноз дорабатывается (доработку осуществляет Минэкономразвития РФ) и окончательно принимается. 

9.3 Участники процесса государственного прогнозирования

Основными участниками процесса государственного прогнозирования являются:
Министерство экономического развития РФ – разрабатывает сценарии развития страны, основные параметры прогноза социально-экономического развития, направляет их на рассмотрение в Правительство РФ и дорабатывает с учетом его указаний, доводит одобренные варианты до различных органов власти и управления
Министерство финансов РФ – участвует в разработке сценариев и  прогнозов, предоставляя данные об объемах государственного дола, приобретении государственных запасов драгоценных металлов и драгоценных камней, направляет предложения об оплате труда, социальном и пенсионном обеспечении лиц на государственных должностях (судей, госслужащих и т.п.) , разрабатывает и контролирует федеральный бюджет;
Центральный банк РФ – участвует в разработке сценариев развития и прогнозов, рассматривает прогноз денежно-кредитных показателей, развития банковского сектора, планирует денежно-кредитную и валютную политику страны
Федеральная служба государственной статистики – предоставляет статистические данные, составляет статистические мониторинги для оценки качества прогнозов (сравниваются прогнозные и фактические показатели);
Федеральная антимонопольная служба – вносит предложения к сценариям о предельных темпах роста регулируемых тарифов и цен на товары (услуг) субъектов естественных монополий, прогнозирует рост нерегулируемых цен
Министерство здравоохранения представляет в Министерство финансов РФ на согласование проекты основных характеристик бюджета Федерального фонда обязательного медицинского страхования (ФОМС) и т.д.
Министерство труда и социального развития РФ – разрабатывает предложения о минимальном размере оплате труда, индексации пенсий,  размерах пособий по безработице и т.п.




Список вопросов к зачету по дисциплине
«Макроэкономическое планирование и прогнозирование»

1. Становление планирования и факторы, содействующие  развитию макроэкономического планирования
2. Формы планирования 
3. Виды планов
4. Методы планирования
5. Сущность прогнозирования и виды прогнозов
6. Методы прогнозирования
7. Различия между планированием и прогнозированием
8. Экономический рост: понятие и факторы
9. Подходы к прогнозированию экономического роста
10. Структура экономики 
11. Межотраслевой баланс в прогнозировании развития экономики
12. Макроэкономические цели и основы построения СНС
13. Стадии общественного воспроизводства, отражаемые в СНС
14. Основные счета СНС
15. Основные макроэкономические показатели (агрегаты) СНС
16. Понятие межотраслевых комплексов, их показатели и методы планирования их развития
17. Планирование развития оборонно-промышленного комплекса (ОПК)
18. Планирование развития топливно-энергетического комплекса (ТЭК)
19. Планирование развития аграрно-промышленного комплекса (АПК)
20. Сущность и виды цен
21. Модели прогнозирования цен
22. Методы прогнозирования инфляции
23. Государственное регулирование цен
24. Регулирование цен на зерно в Российской Федерации
25. Состав трудовых ресурсов и социальных групп
26. Прогнозирование рынка труда и трудовых ресурсов
27. Планирование занятости, сводный баланс трудовых ресурсов
28. Факторы и показатели уровня жизни населения
29. Баланс денежных доходов и расходов населения
30. Социальные нормативы и минимальный потребительский бюджет
31. ИРЧП (индекс развития человеческого потенциала) как интегральный показатель уровня жизни населения
32. Сущность государственного прогнозирования социально-экономического развития страны
33. Технология государственного социально-экономического прогнозирования
34. Участники процесса государственного прогнозирования
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